
Отчет о прохождении преддипломной практики



Дневник преддипломной практики
Дата Содержание Отметка о

выполнении
Прибытие на место практики, прохождение инструктажа ТБ и ОТ выполнено
Ознакомление с организационной структурой управления
организации, формой собственности и подчиненностью организации

выполнено

Ознакомление с технологией и организацией производства,
направлениями деятельности организации, номенклатурой
выпускаемой продукции, ее конкурентоспособностью на внешнем
рынке, производственной структурой организации.

выполнено

Состав экономических служб, их задачи и функции.
Характеристика финансовой службы организации и ее взаимосвязь с
другими управленческими структурами

выполнено

Изучить порядок и условия заключения договоров на поставку
сырья, материалов, продукции, выполнение работ, услуг. Формы
расчетов с поставщиками и заказчиками, применяемые в организации.

выполнено

Изучить организацию финансов предприятия, использование
финансовых инструментов деятельности организации.
Проанализировать систему финансовых отношений организации.
Рассмотреть принципы, положенные в основу организации финансов
предприятия

выполнено

Управление основным капиталом организации, порядок начисления
амортизации основных средств и нематериальных активов, учет
движения основных средств, оценка показателей эффективности
использования основного капитала. Источники финансирования
воспроизводства основного капитала.

выполнено

Ознакомление с управлением оборотным капиталом организации,
источниками его формирования и пополнения, методикой расчета
плановой потребности в оборотном капитале, расчетом показателей
эффективности его использования

выполнено

Ознакомление с управлением и финансированием денежных
расходов организации, с содержанием и структурой затрат на
производство и реализацию продукции, действующими
нормативными актами по учету и планированию затрат на
производство и реализацию продукции, планированием затрат на
объем реализуемой продукции. Изучение порядка распределения
затрат по видам продукции. Контроль и регулирование затрат
на производство и реализацию продукции.

выполнено

Состав и структура денежных доходов организации. Изучение
процесса формирования выручки от реализации продукции, работ и
услуг. Планирование и прогнозирование объема продаж и
поступлений выручки от реализации. Расчет отпускных цен.
Ознакомление с учетом поступления готовой продукции. Изучить
документальное оформление отгрузки готовой продукции,
ознакомиться с учетом отгруженной продукции. Уяснить, как
определяется финансовый результат от реализации продукции.
Контроль и оперативное регулирование поступления выручки от
реализации продукции

выполнено

Изучить порядок формирования финансовых результатов
организации, расчет показателей прибыли до налогообложения,
чистой, нераспределенной прибыли. Проанализировать
экономические факторы, влияющие на величину прибыли по видам

выполнено



деятельности предприятия и повышение рентабельности.
Ознакомиться с методами планирования и прогнозирования прибыли
организации и особенностями анализа финансовых результатов в
условиях инфляции. Распределение и
использование прибыли в организации. Порядок отражения на
синтетических счетах финансовых результатов организации.
Управление прибылью. Оптимизация прибыли.
Изучение взаимоотношений организации с бюджетом. Изучить
законодательные и нормативные акты, регламентирующие отношения
организации с инспекцией МНС. Изучить финансовые расчеты
организации по взиманию платежей в бюджет. Рассмотреть методику
расчета основных налогов и неналоговых платежей.
Проиллюстрировать конкретными
расчетами. Ознакомиться с результатами проверки расчетов по
платежам в бюджет налоговой инспекцией. Показать состав и
структуру налогов, уплачиваемых организацией, отразить порядок их
расчета, сроки уплаты. Проанализировать отчисления в целевые
бюджетные и внебюджетные фонды, порядок их расчета и сроки
уплаты

выполнено

Ознакомиться с источниками формирования финансовых
ресурсов организации, составом денежных фондов организации
(уставным капиталом, резервным капиталом, добавочным капиталом).
Изучить порядок формирования этих фондов. Ознакомиться с
инвестиционной политикой организации. Проанализировать
источники финансирования инвестиций в основной и оборотный
капитал

выполнено

Изучить взаимоотношения организации с банковской системой,
законодательные и нормативные акты, регламентирующие
взаимоотношения с банками. Изучить виды кредитов, получаемые
организацией. Ознакомиться с кредитными договорами организации.
Проанализировать кредитоспособность организации,
взаимоотношения её с банками по кредитным и другим операциям.

выполнено

Ознакомление с методическими и нормативными документами
по финансовому планированию. Бизнес-план организации,
финансовые расчеты к бизнес-плану (финансовый план,
инвестиционный план, стратегия финансирования)

выполнено

Изучение практики оперативного финансового планирования,
ознакомление с методикой составления платежного календаря

выполнено

Изучение организации текущего финансового планирования;
ознакомление с содержанием финансового плана, порядком расчета
основных статей финансового плана, порядком его разработки и
утверждения. Анализ выполнения финансового плана предприятия за
отчетный год

выполнено

Ознакомление с организацией перспективного финансового
планирования, изучение основных финансовых документов,
используемых в перспективном финансовом планировании.

выполнено

Анализ и оценка финансового состояния предприятия. Изучение
системы показателей, характеризующих финансовое состояние
предприятия: состав имущества и источников его формирования,
анализ платежеспособности и финансовой устойчивости предприятия,
анализ кредитоспособности и ликвидности баланса. Ознакомление с
программой финансового оздоровления предприятия и методами ее

выполнено



реализации.
Изучить работу финансового отдела по контролю за
поступлением выручки от реализации продукции, работ и услуг.
Проанализировать принятые меры по результатам финансового
контроля. Ознакомиться с организацией управления финансовыми и
денежными потоками, показать формы организации безналичных
расчетов. Принять участие в составлении платежных документов
предприятия. Ознакомиться с состоянием расчетной дисциплины,
указать причины несвоевременной оплаты счетов поставщиков и
подрядчиков и меры, применяемые к предприятию.

выполнено

Исследовать организацию внешнего контроля на предприятии:
аудиторского финансового контроля, внутриведомственного
финансового контроля

выполнено

Исследовать организацию внутрихозяйственного финансового
контроля: планирование проверок, методику проведения проверок,
оформление и реализацию материалов проверок.

выполнено

Ознакомиться с бухгалтерским балансом и обязательными
приложениями к балансу организации, порядком их составления и
увязкой отдельных показателей

выполнено

Экономические службы, осуществляющие управления
внешнеэкономической деятельностью организации

выполнено

Государственное регулирование деятельности организаций,
осуществляющих внешнеэкономическую деятельность и нормативно-
правовое обеспечение их функционирования.

выполнено

Организация расчетов во внешнеэкономической деятельности и
особенности их осуществления

выполнено

Налоговое регулирование внешнеэкономической деятельности
организации

выполнено

Таможенно-тарифное регулирование внешнеэкономической
деятельности

выполнено

Валютное регулирование внешнеэкономической деятельности выполнено
Содержание внешнеторгового контракта. Выбор схемы
внешнеторговой сделки

выполнено

Анализ структуры экспорта и импорта выполнено
Экспортный потенциал организации и его стимулирование выполнено
Организационно-правовые основы создания совместных и
иностранных предприятий

выполнено

Формирование уставного капитала организаций с иностранными
инвестициями

выполнено

Налогообложение организаций с иностранными инвестициями выполнено
Формирование и распределение прибыли организаций с
иностранными инвестициями

выполнено

Особенности финансового планирования организаций с
иностранными инвестициями

выполнено

Влияние интеграционных процессов на результаты и перспективы
организации внешнеэкономической деятельности

выполнено

Направления оптимизации и повышение эффективности
внешнеэкономической деятельности организации

выполнено
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ВВЕДЕНИЕ

Целью преддипломной практики является закрепление и расширение
полученных в университете знаний, приобретение необходимых практических
и организаторских навыков самостоятельной работы, предоставление
возможности студентам детально изучить особенности и условия работы по
избранной специальности.

Основными задачами преддипломной практики являются:
1.Изучение производственной и организационной структуры управления

организацией.
2.Ознакомление с работой экономических и финансовых служб

организации.
3.Ознакомление с действующими нормативными правовыми актами

Республики Беларусь, учетно-аналитической информацией, действующими
положениями, инструкциями по вопросам организации и управления
финансами организации.

4.Изучение основ организации финансов предприятий, использование
финансовых инструментов в управлении финансами, умение прогнозировать
финансовые результаты организации.

5.Изучение прогрессивных форм и методов организации финансов
предприятия, включая методы финансового планирования и прогнозирования,
методику проведения финансового анализа и осуществление контроля за
финансово-хозяйственной деятельностью организации.

6.Непосредственное участие студента в составлении расчетов по
финансовому планированию, по налогам и платежам в бюджет, контрольно-
аналитической работе финансовой службы.

7.Сбор и систематизация материала для выполнения индивидуального,
задания, научно-исследовательской и дипломной работы.

8.Дать критическую оценку организации форм и методов финансовой и
контрольной работы в конкретной организации.
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1.ХАРАКТЕРИСТИКА ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ЗАО «ПАТИО»
1.1. Организационная структура управления ЗАО «ПАТИО», форма

собственности и подчиненность организации.

История ЗАО «ПАТИО» началась в 1994 году, когда в Минске
образовался первый розничный магазин. Магазин долгое время назывался
«BOSCH».

В 1996 образовалось ЗАО «ПАТИО», торговая марка «5 элемент».
К 2006 году в Беларуси насчитывалось 3 магазина под торговой маркой

«5 элемент». Именно с этого года впервые в Беларуси в магазинах сети была
реализована продажа бытовой техники в рассрочку без переплат.

С каждым готом сеть всё стремительней расширялась и развивалась. Уже
сегодня из 3 салонов бытовой техники компания выросла в 50 магазинов по
всей стране.

УНП 100183195, ОКПО 14525120
Текущий (расчетный счет) №3012023148017
Банк: ЦБУ 115 ОАО «Приорбанк», код 749
220005, г. Минск, пр-т Независимости, 58-301
Свидетельство о государственной регистрации №100183195 от 18.04.2001

выдано Мингорисполкомом
Дата регистрации интернет-магазина 5element.by в торговом реестре

Республики Беларусь - 18.02.2014

Рисунок 1 – Логотип предприятия ЗАО «Патио»

«5 элемент» - это динамичная, эффективная и успешная национальная
компания, предлагающая наилучшие решения для покупки бытовой техники и
электроники для всех жителей Беларуси.

«5 элемент» — один из крупнейших ритейлеров, лидеров рынка
электроники и бытовой техники в Республике Беларусь. Главным приоритетом
компании является повышение качества обслуживания покупателей,
обеспечение комплексного подхода к продажам, позволяющего наращивать
долю рынка и увеличивать количество лояльных покупателей. Аргументы у «5
элемента» реальные и сильные, эта компания для тех, кто хочет и умеет
развиваться.

Торговые площади «5 элемента» составляют более 25 000 кв. м. Это 40
розничных магазинов по всей Республике. В магазинах представлена техника
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Philips, Sony, Samsung, Panasonic, Toshiba, JVC, Bosch, Siemens, Indesit, Ariston,
Sharp, «Горизонт», «Атлант», «Витязь», «Гефест» и др.

Говорить о широком выборе возможностей можно не только в рамках
ассортимента магазинов, но и в рамках сильной корпоративной культуры.
Ежегодное голосование «Человек года», награждение лучших работников,
корпоративный чемпионат по футболу «Лига ЧемПатионов», корпоративные
тренинги, совместные мероприятия с партнерами, запуски новых торговых
площадок - всего лишь некоторые из способов найти новых друзей, раскрыть
потенциал каждого, помочь реализоваться не только в профессии.

Говоря о структуре управления ЗАО «Патио» можно сказать, что
управление зависит от формы юридического существования организации.
Закрытым акционерным обществом является акционерное общество, участник
которого может отчуждать принадлежащие ему акции только с согласия других
акционеров и (или) ограниченному кругу лиц. Акционеры не отвечают по
обязательствам акционерного общества и несут риск убытков, связанных с
деятельностью этого общества, в пределах стоимости принадлежащих им акций.
Акционеры ЗАО могут иметь право собственности только на имущество,
которое они передали ЗАО в пользование в качестве вкладов в уставный фонд.
Акционеры общества вправе, в том числе: получать прибыль от хозяйственной
деятельности общества; получать часть имущества общества, оставшегося
после расчетов с кредиторами, или его стоимость. Учредителями ЗАО «Патио»
являются физические лица - граждане Республики Беларусь. На ЗАО «Патио»
организационную основу юридического оформления составляет устав, который
утверждается учредителями. Высшим органом управления является общее
собрание учредителей. Исполнительным органом управления является Совет
директоров.
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Рисунок 2 – Организационная структура управления ЗАО «ПАТИО»

Организационная структура управления компании линейно-
функциональная - линейные руководители осуществляют основную
управленческую деятельность при поддержке и обслуживании
функциональных подразделений. Функциональные службы осуществляют
производственное и финансовое планирование, подбор кадров, материально-
техническое обеспечение, ведут работу по стандартизации процессов и пр.

Основные преимущества этой структуры управления включают:
сохранение единоначалия, более оперативное принятие решений и выполнение
указаний. В качестве недостатков можно назвать недостаточное разграничение
полномочий между функциональными и линейными подразделениями,
дублирование управленческих функций. Численность торгового персонала
выросла в несколько раз и сегодня в ЗАО «Патио» работает более 900 человек.

1.2. Технология и организация производства, направления
деятельности организации, номенклатура выпускаемой продукции, ее

конкурентоспособность на внешнем рынке, производственная структура
организации.

Официальное дилерство ведущих мировых вендоров Philips, Sony,
Samsung, Panasonic, Toshiba, JVC, Bosch, Siemens, Indesit, HOTPOINT Ariston,
LG, Whirlpool, Scarlett, Tefal, Moulinex, Rowenta, Krups, эксклюзивные поставки
техники торговой марки Sharp, тесное сотрудничество с ведущими
белорусскими производителями Горизонт, Атлант, Витязь, Белвар, Midea,
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Гефест позволяет компании сочетать минимальную цену и огромный выбор
товара.

Компания осуществляет как оптовую, так и розничную торговлю.
Розничные продажи ведутся через собственную сеть магазинов, которые
объединены под торговой маркой «Пятый элемент». На данный момент в
Республике Беларусь их 32, включая интернет-магазин, (Минск, Могилев,
Гродно, Боб-руйск, Орша, Полоцк, Пинск, Молодечно, Брест, Новополоцк,
Солигорск, Гомель, Жлобин, Барановичи, Витебск, Лида и Борисов). В
фирменных магазинах компании представлено более 10000 наименований
товаров. Весь товар сертифицирован и имеет фирменную гарантию.

ЗАО «ПАТИО» осуществляет продажу бытовой техники. Основными
видами реализуемых товаров магазина являются техника для дома.

В сети магазинов ЗАО «ПАТИО» можно приобрести следующие товары:
– кондиционеры;
– холодильники;
– стиральные машины;
– СВЧ - печи и пылесосы;
– аксессуары для дома и кухни;
– телевизоры;
– DVD плееры;
– домашние кинотеатры;
– музыкальные центры;
– автомобильную электронику;
– MP3 плееры и портативное аудио;
– спутниковое оборудование;
– игровые приставки;
– видеокамеры и цифровые фотоаппараты;
– компьютеры и ноутбуки;
– мобильные и стационарные телефоны;
– другую технику и экектронику.
Основными покупателями выше перечисленных товаров (продукции)

являются как клиенты г. Архангельска и Архангельской области.
В сети магазинов применяются методы стимулирования продаж:
– повышение качества продукции, реклама (в основном, в форме

рекламных щитов при въезде в поселок);
– разнообразная система скидок;
– сервисное обслуживание клиентов (транспортировка продукции до

места заказчика).



10

Цены в Интернет – магазине ЗАО «ПАТИО» ниже, чем в традиционной
рознице, потому что постоянные издержки чрезвычайно малы по сравнению с
традиционной розницей.

За период своего существования компания добилась немалых успехов. На
сегодняшний день ЗАО «Патио» осуществляет следующие виды торговли:

– Собственная сеть из 32 магазинов под торговой маркой «Пятый
элемент»: 8 магазинов в Минске; 2 в Гомеле; 3 в Гродно; 2 магазина в Могилеве;
2 магазина в Бресте; 2 в Витебске; также в Барановичах, Бобруйске, Борисове,
Жлобине, Кобрине, Мозыре, Молодечно, Новополоцке, Орше, Пинске, Полоцке,
Солигорске, Лиде.

– Оптовые продажи: ГУМ, ЦУМ, Немига, Беларусь, Радиотехника,
Техника в быту (Минск); Аллюр Торг (Брест); Наутилус (Гомель); Меркурий
(Борисов); Гарант (Барановичи); Вулкан (Витебск); Техномаркет (Гомель).

Каждые три недели, приходя в магазины «5 элемент», вы можете увидеть
более 100 различных товаров по уникально низким ценам. Именно в магазинах
сети «5 элемент», впервые в нашей стране, была реализована продажа бытовой
техники в рассрочку без переплат, и сегодня самые эффективные кредитные
программы белорусские банки предлагают, прежде всего, покупателям «5
элемента».

Услуги и решения. В «5 элементе» не продают, а удовлетворяют
потребности Покупателей. 18 IT услуг, программа расширенного сервиса (ПРС),
программа лояльности. Вместе с комфортом клиентов мы наращиваем мышцы
профессионалов, внедряя мотивационные программы, вовлекая всех
специалистов в реализацию новых проектов.

Высокое качество. В течение трех лет компания подтверждает звание
«Сеть магазинов №1 в РБ» в рамках конкурса «Выбор Года». В 2016 году «5
элемент» был награжден дипломом и статуей «Бронзовый меркурий» за
лучшую организацию торгового обслуживания населения.

Высокое качество и стандарты бизнеса заключаются не только в
коммерческом успехе. «5 элемент»- социально-ответственный бизнес. Детские
дома и Минский хоспис, многодетные семьи, помощь школам и отдельным
детишкам не оставляют равнодушными ни руководство, ни работников
Компании.

Предприятие имеет самостоятельный баланс, может от своего имени
приобретать имущественные и личные неимущественные права и нести
обязанности, быть истцом и ответчиком в суде, открывать расчетный,
валютный и другие счета в банках, иметь печать и штампы со своим
наименованием.

Предприятие действует на основании законодательства Республики
Беларусь и Устава.
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Имущество предприятия является собственностью учредителя и
принадлежит предприятию на праве хозяйственного ведения.

Помещение магазина делят на следующие группы: торговое – торговый
зал, помещение для приемки, хранения и подготовки товаров к продаже;
подсобное – для хранение тары, упаковочных материалов и инвентаря, камера
для сбора отходов и др.; служебное и бытовое – кабинет директора;
технические, вентиляционная камера.

Техническая оснащенность магазина ЗАО «Патио» включает в себя
механическое и немеханическое оборудование. Немеханическое оборудование
составляет основу рабочего места продавца и должно удовлетворять
определенным требованиям, обеспечивающим высокую культуру
обслуживания покупателей и удобство для работы продавца. К
немеханическому оборудованию относятся прилавки, рабочие столы, шкафы,
полки, горки, витрины, подтоварники, стеллажи. В магазине ЗАО «Патио» в
каждом отделе применяется оборудование для размещения, подготовки и
продажи, упаковки и отпуска товаров на рабочем месте продавца – это
прилавки, рабочие столы, тумбы. Для показа, то есть рекламы, служат витрины,
горки, шкафы, полки.

Преимущества магазина ЗАО «Патио»: оптимальный масштаб;
присутствие товаров разной ценовой категории; отсутствие очередей;
постоянное проведение акций по снижению цен, промо–мероприятий,
дегустаций; невысокий уровень наценки; самообслуживание.

1.3. Состав экономических служб, их задачи и функции.

Финансовая служба – самостоятельное структурное подразделение,
выполняющее определенные функции в системе управления предприятием.
Обычно таким подразделением является финансовый отдел. Его структура и
численность зависит от организационно-правовой формы предприятия,
характера финансовой деятельности, объема производства, количества
работающих на предприятии.

Главными руководителями и специалистами, осуществляющими
управление ЗАО «ПАТИО» и отвечающими за результаты его деятельности,
являются:

– генеральный директор. Руководит в соответствии с действующим
законодательством производственно-хозяйственной и финансово-
экономической деятельностью предприятия, неся всю полноту ответственности
за последствия принимаемых решений, сохранность и эффективное
использование имущества предприятия, а также финансово-хозяйственные
результаты его деятельности;
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– начальник финансово-экономического отдела. Осуществляет
организацию бухгалтерского учета хозяйственно-финансовой деятельности и
контроль за экономным использованием материальных, трудовых и
финансовых ресурсов, сохранностью собственности предприятия;

– коммерческий директор. Определяет коммерческую и сбытовую
политику и направления развития предприятия в условиях рыночной
экономики, пути развития, уровень специализации и диверсификации
производства на перспективу;

– начальник управления персоналом. Ведет организацию кадровой
политики организации, учет личного состава предприятия, его подразделений в
соответствии с унифицированными формами первичной учетной документации.

– начальник отдела логистики. Разрабатывает и принимает участие в
разработке документов логистического характера. Осуществляет методическое
руководство логистической работой на предприятии, оказывает правовую
помощь структурным подразделениям.

Вертикаль управления в организации построена по схеме линейно -
штабной организационной структуры. Такой вид организационной структуры
является развитием линейной и призван ликвидировать ее важнейший
недостаток, связанный с отсутствием звеньев стратегического планирования.
Линейно - штабная структура включает в себя специализированные
подразделения (штабы), которые не обладают правами принятия решений и
руководства какими - либо нижестоящими подразделениями, а лишь помогают
соответствующему руководителю в выполнении отдельных функций, прежде
всего, функций стратегического планирования и анализа.

Рисунок 3 – Взаимосвязь финансовой службы организации с другими
подразделениями

Функции финансовой службы предприятия выполняют директор и
бухгалтер.

Используя данные ежедневных отчетов об объеме реализованных услуг,
ежемесячные данные о фактически понесенных расходах, менеджмент
магазина управляет краткосрочной ликвидностью.
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Следует отметить, что в части расходования денежных средств,
поддерживания определенной нормы прибыли реализуемой продукции, со
стороны бухгалтерии осуществляется достаточно жесткий контроль. В
частности он заключается в:

– Определении объема допустимых затрат на заработную плату, расходов
на содержание торговых точек и прочие статьи.

– Определении объема затрат на рекламную деятельность.
– Обозначении ориентиров доходности продукции.
В результате руководство компании способно осуществлять контроль над

деятельностью торговых точек в целом, направляя их развитие в соответствии
со стратегическими планами и разработками торгового предприятия.

В результате анализа финансово-экономических показателей магазина,
можно выделить два основных направления по улучшению деятельности
компании, с точки зрения финансового менеджмента:

1. Краткосрочное планирование и анализ с целью повышения
эффективности использования оборотных средств.

2. Финансовое планирование развития сети розничных торговых точек.
В целом можно отметить, что использование финансовых расчетов и

процедур в управлении компании невелико. В большей части они сводятся к
прогнозу необходимого объема денежных средств и контролю за кредиторской
задолженностью.

1.4. Порядок и условия заключения договоров на поставку сырья,
материалов, продукции, выполнение работ, услуг. Формы расчетов с

поставщиками и заказчиками, применяемые в организации.

Основной формой хозяйственных связей с поставщиками сырья является
договор поставки.

В договоре оговариваются следующие обязательные условия: предмет
договора, качество продукции, порядок оплаты, срок и порядок поставки товара,
обязанности сторон, ответственность сторон, разрешение споров, срок действия
договора. Договор вступает в силу и становится обязательным для сторон с
момента его заключения, если между сторонами, в требуемый в надлежащих
случаях форме, достигнуто соглашение по всем существующим условиям
договора.

На анализируемом предприятии основная часть договоров заключается на
год. Для облегчения и ускорения оформления договорных отношений
применяется так называемая пролонгация, то есть продление договора, однако
в этом случае обязательно согласование ассортимента поставляемого сырья
(спецификации).
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Для сопровождения товара от поставщика к потребителю выписывается
две накладные, одна из которых остаётся у поставщика (расходная), вторая - у
получателя (приходная). В соответствии с этой накладной покупатель сверяет
количество поступившего товара.

Эффективность управления закупками оцениваются в результате
непрерывного контроля и аудита выполнения договоров по срокам, ценам,
параметрам поставок, качеству материальных ресурсов и сервиса.

Реализация продукции - завершающая стадия кругооборота средств,
предприятия. От её величины зависят результаты финансово-хозяйственной
деятельности, показатели оборачиваемости и рентабельности.

Организация коммерческой деятельности с покупателями предполагает:
– ведение реализации товаров с учётом запросов потребителей;
– соблюдение взаимных партнёрских интересов и соглашений при купле-

продаже товаров;
– формирование и развитие товаропроводящих звеньев для прохождения

товарных потоков;
– выбор вариантов каналов распределения;
– регулирование и оптимизация товарных запасов.
Важное значение в заключаемых договорах имеет регулирование условий

транспортировки, тары и упаковки, несение риска гибели или повреждений
продукции и др. Договор оптовой купли-продажи может быть заключён на
куплю-продажу товаров, имеющихся в момент заключения договора. Основная
обязанность предприятия при этом заключается в передаче продукции,
предусмотренной договором.

Традиционной формой взаимоотношений торговли с производством
является система заявок и заказов на куплю-продажу и поставку товаров.
Представление заказа является предварительной стадией вступления в сделку, и
его правомерно рассматривать как преддоговорной документ на закупку товара.

Таким образом, результаты анализа организации коммерческой работы по
формированию договорных отношений магазина с поставщиками и
покупателями, а также оценка основных условий реализации хозяйственных
сделок подтверждает необходимость совершенствования механизма
хозяйственных связей в данной сфере.

1.5. Организация финансов предприятия, использование финансовых
инструментов деятельности организации.

Предприятие как социально-экономическая система, имеющая основной
целью генерирование прибыли, целесообразность любых своих действий
рассматривает в основном с позиции их экономической выгодности.
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Безусловно, в отдельных ситуациях могут срабатывать и другие критерии,
однако критерий экономической эффективности в приложении к бизнесу с
очевидностью является доминирующим.

В терминах финансов предприятие может быть представлено как
совокупность притоков и оттоков денежных средств, имеющих место в
результате ранее сделанных инвестиций. Для того чтобы совокупность этих
потоков была оптимальной, в любом предприятии, как и в этом (ЗАО
«ПАТИО»), формируется некая организационная структура управления
финансами. Эта структура призвана не только оптимизировать ресурсный
поток, но и обеспечить реализацию основных функций финансов.

Любая социально-экономическая система в момент ее создания
формирует некую систему управления, организующую технологические и
финансово-хозяйственные процессы и способствующую их нормальному
течению. В основе системы управления - так называемая организационная
структура, т.е. совокупность взаимосвязанных и взаимодействующих
структурных и функциональных подразделений. Без сомнения, важнейшим
компонентом общей системы управления деятельностью предприятия является
его система управления финансами. В зависимости от величины предприятия и
масштабов его деятельности оргструктура управления финансами может
существенно варьировать.

Согласно Федеральному закону «О бухгалтерском учете» руководители
предприятий могут в зависимости от объема учетной работы:

– учредить бухгалтерскую службу как структурное подразделение,
возглавляемое главным бухгалтером;

– ввести в штат должность бухгалтера;
– передать на договорных началах ведение бухгалтерского учета

централизованной бухгалтерии, специализированной организации или
бухгалтеру - специалисту;

– вести бухгалтерский учет лично.
Таким образом, не исключена ситуация, когда какая-либо

самостоятельная финансовая служба отсутствует вообще, а все решения
финансового характера руководителем принимаются самостоятельно.

ЗАО «ПАТИО» управляет своими финансами с помощью учредителя (т.е.
директора) и главного бухгалтера (бухгалтерии). Как такового отдела кадров на
предприятии не имеется, и учет кадров ведется самой бухгалтерией.

Управление финансами возложено на сектор финансов и расчетов
финансово-экономического отдела. Организационная структура сектора
представлена на рисунке 4.
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Рисунок 4 - Организационная структура управления сектора финансов и
расчетов

В целях обеспечения реализации миссии, видения, стратегического плана
развития, основными задачами сектора являются:

 изыскание путей увеличения прибыли и повышения
рентабельности;

 обеспечение финансовыми ресурсами заданий по производству,
капитальных вложений, внедрению новой техники и других плановых затрат;

 выполнение обязательств перед государственным бюджетом и
внебюджетными фондами, банком, поставщиками, вышестоящей организацией,
обязательств по выплате заработной платы, всех других обязательств,
вытекающих из финансового плана, а также организация расчетов;

 обеспечение поступлений валютной выручки по контрактам с
заказчиками-резидентами дальнего зарубежья и Республики Беларусь по
договорам на оказание услуг по пошиву швейных изделий из давальческого
сырья;

 содействие наиболее эффективному использованию
производственных фондов и капитальных вложений;

 контроль за рациональным использованием финансовых ресурсов,
обеспечением сохранности и ускорения оборачиваемости оборотных средств.

Финансовая стратегия направлена на выполнение следующих трех целей:
 обеспечение организации необходимыми денежными средствами и на

этой основе – его стабильности и ликвидности:
 обеспечение его рентабельности и получение максимальной прибыли;
 удовлетворение материальных и социальных потребностей его

работников.
Основными принципами организации финансов ЗАО «ПАТИО» являются

следующие:
– принципы прогнозирования и плановости, которые обеспечивают

соответствие объема продаж, издержек и инвестиций потребностям рынка с
учетом конъюнктуры, а также платежеспособного спроса;

– принцип финансовой устойчивости, связанный с обеспечением
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финансовой независимости, то есть соблюдением критической (оптимальной)
точки удельного веса собственного капитала в общей его величине и
платежеспособности предприятия (способности к погашению своих
краткосрочных обязательств);

– принципы рентабельности и самофинансирования, обеспечивающие
полную окупаемость затрат по простому и расширенному воспроизводству,
инвестирование в развитие организации за счет собственных денежных средств
и при необходимости банковских кредитов. Реализация этого принципа - одно
из основных условий предпринимательской деятельности, обеспечивающее
конкурентоспособность предприятия;

– принцип создания финансовых резервов, обусловленный
необходимостью формирования финансовых ресурсов, обеспечивающих
предпринимательскую деятельность в условиях рисков, связанных с
колебаниями рыночной конъюнктуры.

Финансовые резервы формируются из чистой прибыли после уплаты
налогов и других обязательных платежей в бюджет и внебюджетный Фонд
социальной защиты населения;

– принцип гибкости и маневренности, который обеспечивает
возможность лавирования в случае не достижения прогнозных объемов
продаж, превышения плановых затрат по текущей и инвестиционной
деятельности.

Реализация этих принципов осуществляться при разработке финансовой
политики и организации системы управления финансами на предприятии.

1.6. Управление основным капиталом организации, порядок
начисления амортизации основных средств и нематериальных активов,
учет движения основных средств, оценка показателей эффективности
использования основного капитала. Источники финансирования

воспроизводства основного капитала.

Основной капитал предприятия представляет собой денежные средства,
вложенные в долгосрочные активы с целью их использования в течение
длительного времени для получения прибыли. Экономическое содержание
основного капитала раскрывается через следующие признаки:

– вложения имеют долгосрочный характер, то есть срок использования
основного капитала составляет не менее одного года;

– средства вкладываются в постоянную немобильную, низколиквидную
часть активов, тем самым изымаются из хозяйственного оборота;

– вложение средств осуществляется с целью получения прибыли,
поскольку только в этом случае деньги превращаются в капитал.
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К основному капиталу относятся основные средства, нематериальные
активы и прочие внеоборотные активы.

Основные средства как элемент активов предприятия по своему
экономическому содержанию представляют многократно используемые в
хозяйственной деятельности средства труда, не изменяющие свою
первоначальную натурально-вещественную форму, функционирующие в
течение длительного срока и по частям переносящие свою стоимость на
готовую продукцию в виде амортизационных отчислений.

В зависимости от целевого назначения, роли и выполняемых функций в
производственном процессе основные фонды классифицируются по
определенным группам (таблица 1):

Таблица 1 – Классификация основных фондов по отдельным признакам
Классификационные
признаки

Группы основных средств

1. По праву собственности 1.1. собственные (принадлежащие на праве собственности,
находящиеся в оперативном управлении или хозяйственном
ведении)
1.2. арендованные

2. В зависимости от
использования

2.1. установленные
2.2. неустановленные (требующие монтажа)

3. По степени
использования

3.1. действующие (в эксплуатации)
3.2. неиспользуемые: в запасе (резерве); в стадии достройки,
реконструкции; частично ликвидированные; на консервации

4. По назначению 4.1. производственные
4.2. непроизводственные

5. По роли в процессе
производства

5.1. активные
5.2. пассивные

В настоящее время к основным средствам относятся средства труда
стоимостью свыше 30 базовых величин (ковры и ковровые изделия ― свыше
10 базовых величин) за единицу и сроком службы более одного года.

В качестве вещественного содержания (объектов) основных средств
выступают здания, сооружения, передаточные устройства, машины и
оборудование (вычислительная техника, измерительные и регулирующие
приборы и устройства, лабораторное оборудование), транспортные средства,
инструмент, производственный и хозяйственный инвентарь, а также рабочий и
продуктивный скот.

К основным средствам относятся также капитальные вложения в
коренное улучшение земель (осушительные, оросительные и другие
мелиоративные работы) и арендованные основные средства. В составе
основных средств учитываются и находящиеся в собственности предприятия
земельные участки, объекты природопользования (вода, недра и другие
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природные ресурсы).
Для упрощения планирования, финансирования и учета к основным

средствам не относятся:
– предметы, служащие менее одного года, независимо от стоимости;
– предметы ниже устанавливаемой правительством стоимости за единицу

или комплект, независимо от срока их службы, за исключением
сельскохозяйственных машин и орудий, рабочего и продуктивного скота,
которые относятся к основным средствам, независимо от их стоимости;

– специальные инструменты, одежда, обувь, постельные принадлежности,
предметы проката, независимо от их стоимости и срока службы.

К нематериальным активам в составе основного капитала согласно
международным стандартам финансовой отчетности относят не имеющие
физической формы неденежные активы, предназначенные для использования в
производстве или поставке товаров или услуг, для административных целей
или сдачи в аренду. К ним могут быть отнесены следующие объекты:

– объекты промышленной собственности ― права на первичные
произведения науки, литературы и искусства (монографии, статьи,
драматические произведения и другие); права на производные произведения
(переводы, аннотации, рефераты и другие); права на составные произведения
(сборники, энциклопедии и другие);

– объекты смежных прав ― исполнения, постановки, фонограммы,
передача организаций эфирного и кабельного телевидения;

– программы для ЭВМ и компьютерные базы данных;
– права пользования природными ресурсами, землей;
– прочие ― лицензии на осуществление вида деятельности,

внешнеторговых и квотируемых операций; на использование опыта
специалистов; права доверительного управления имуществом.

Анализ источников формирования финансовых ресурсов компании
осуществляется на основе данных пассива баланса.

В таблице 2 проанализируем источники формирования финансовых
ресурсов организации.

Таблица 2 - Исследование источников формирования финансовых ресурсов ЗАО
«ПАТИО» в 2021-2023 гг.

Показатель

Значение показателя Изменение за
анализируемый
период

в тыс. руб. в % к валюте баланса тыс. руб. ± %
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(гр.4-
гр.2)

((гр.4-
гр.2) :
гр.2)

31.12.2021 31.12.2022 31.12.2023 на начало
анализируемого
периода
(31.12.2021)

на конец
анализируемого
периода
(31.12.2023)

1 2 3 4 5 6 7 8
1. Собственный
капитал 466 908 658 916 819 890 59,9 69,2 +352 982 +75,6

2. Долгосрочные
обязательства,
всего

174 576 160 460 131 681 22,4 11,1 -42 895 -24,6

в том числе:
заемные
средства

174 510 160 437 131 681 22,4 11,1 -42 829 -24,5

3.
Краткосрочные
обязательства*,
всего

138 250 144 910 232 870 17,7 19,7 +94 620 +68,4

в том числе:
заемные
средства

4 357 45 542 100 844 0,6 8,5 +96 487 +23,1
раза

Валюта баланса 779 734 964 286 1 184 441 100 100 +404 707 +51,9

Имущество формируется за счет как собственных, так и заемных средств.
При чем на долю собственных средств приходится наибольший удельный вес
(58,31 % в 2022 году и 50,27 % в 2023 году), что обеспечивает организации
должный уровень финансовой устойчивости.

Однако, в 2023 году происходит снижение удельного веса собственного
капитала и рост удельного веса заемного, и соотношение собственного
капитала и заемного практически составляет 50:50. Оптимальное соотношение
собственного и заемного капитала 60:40, следовательно, в организации
нарушена финансовая устойчивость и увеличивается финансовая зависимость
от внешних источников финансирования.
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Рисунок 5 – Структура источников формирования имущества ЗАО «ПАТИО» в
2021-2023 гг

Собственный капитал организации вырос на 10 тыс. руб. в 2023 году за
счет роста резервного капитала и нераспределенной прибыли.

Долгосрочные обязательства увеличились почти на треть, за счет
привлечения дополнительных долгосрочных кредитов и займов.

Краткосрочные обязательства выросли на 46,82 %, при этом была
погашена некоторая часть краткосрочных кредитов и займов, но значительно
выросла кредиторская задолженность.

В пассиве баланса наибольший прирост наблюдается по строкам:
– нераспределенная прибыль (непокрытый убыток) – 248 349 тыс. руб.

(55,1%)
– добавочный капитал (без переоценки) – 104 633 тыс. руб. (23,2%)
– краткосрочные заемные средства – 96 487 тыс. руб. (21,4%)
Среди отрицательно изменившихся статей баланса можно выделить

"денежные средства и денежные эквиваленты" в активе и "долгосрочные
заемные средства" в пассиве (-23 578 тыс. руб. и -42 829 тыс. руб.
соответственно).

Собственный капитал организации по состоянию на 31.12.2023 равнялся
819 890,0 тыс. руб.; это на 352 982,0 тыс. руб. превышает значение на начало
анализируемого периода.

Основные средства и нематериальные активы ― это объекты
долговременного пользования, которые в течение нормативного срока службы
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или срока полезного использования должны постепенно переносить свою
стоимость на создаваемую продукцию, работы, услуги в виде амортизации.

Амортизационные отчисления от стоимости объектов основных
средств ― это денежное выражение той части объектов основных средств,
которая в процессе производства изнашивается физически и морально и
постепенно переносит свою стоимость на готовую продукцию. В результате
понижается реальная балансовая стоимость объектов основных средств.

Накапливаясь амортизационные отчисления формируют
амортизационный фонд. Он создается на предприятии для возмещения
стоимости объектов основных средств, выбывших вследствие физического и
морального износа. В экономической литературе амортизационный фонд
определяется как денежные ресурсы, предназначенные для простого и
расширенного воспроизводства основных средств и нематериальных активов.

Амортизация основных средств начисляется по объектам, используемым
в предпринимательской деятельности, исходя из выбранного (в пределах
установленного диапазона) срока полезного использования следующими
способами: линейным, нелинейным и производительным. А начисление
амортизации нематериальных активов производится линейным и нелинейным
способами.

Линейный способ заключается в равномерном (по годам) начислении
организацией амортизации в течение всего нормативного срока службы или
срока полезного использования объекта. При данном способе годовая сумма
амортизационных отчислений определяется путем умножения амортизируемой
стоимости объекта на принятую годовую линейную норму амортизационных
отчислений.

Нелинейный способ заключается а неравномерном (по годам) начислении
организацией амортизации в течение срока полезного использования объекта.
Этот способ используется в основном для начисления амортизации по объектам
основных средств, которые непосредственно участвуют в процессе
производства, то есть так называемой активной части основных средств
(машины, оборудование, вычислительная техника, измерительные и
регулирующие приборы).

При нелинейном способе годовые суммы амортизационных отчислений
рассчитываются двумя методами:

– методом суммы чисел лет срока полезного использования объекта;
– методом уменьшаемого остатка с коэффициентом ускорения от 1 до 2,5

раза.
При производительном способе амортизация начисляется исходя из

амортизируемой стоимости объекта и отношения натуральных показателей
объема продукции, работ или услуг, выпущенной (выполненных) в текущем
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периоде, к количеству продукции (работ, услуг) в натуральных показателях,
которая в соответствии с технической документацией может быть выпущена за
весь срок эксплуатации объекта.

Специфика амортизационных отчислений состоит в следующем:
– амортизация является целевым источником финансирования и

предназначена для обеспечения воспроизводства основных производственных
фондов и нематериальных активов. В свою очередь, сама амортизация берет
начало формирования благодаря их наличию и использованию;

– амортизационные отчисления как часть себестоимости реализованной
продукции формируются независимо от финансовых результатов деятельности
предприятия, то есть этот источник финансирования отличается постоянством
и является самым надежным;

– амортизационные отчисления начисляются непрерывно, а
формируемый за счет них амортизационный фонд расходуется по мере
достаточности его наполнения, то есть возникает временной разрыв между
формированием и использованием средств амортизационного фонда. В течение
этого времени амортизационный фонд относительно свободен и представляет
собой дополнительный источник финансовых ресурсов предприятия;

– амортизация относится в процессе расчета прибыли к затратам. Реально
же начисленная сумма амортизационных отчислений никуда не выплачивается
и остается в обороте предприятия.

При планировании амортизационных отчислений исходными данными
являются данные о стоимости объектов основных средств на начало планового
года, предполагаемом их вводе и выбытии. На основе этих показателей
рассчитывается среднегодовая стоимость той или иной группы основных
фондов (ОФсс) по следующей формуле:

ОФсс = ОФн + ОФвв - ОФвыб,
где ОФсс ― среднегодовая стоимость объектов основных средств;

ОФн ― стоимость объектов основных средств на начало расчетного периода;
ОФвв, ОФвыб ― среднегодовая стоимость вводимых и выбывающих основных
средств.

Для расчета среднегодовой стоимости вводимых в действие объектов
основных средств их стоимость умножается на число полных месяцев
функционирования, остающихся до конца расчетного периода, и делят на 12.
При расчете среднегодовой стоимости выбывающих объектов основных
средств берется число полных месяцев, остающихся до конца года с момента
истечения срока их полезного использования.

Амортизационные отчисления по объекту основных средств начисляются
с первого числа месяца, следующего за месяцем принятия этого объекта к
бухгалтерскому учету, и отражаются в том отчетном периоде, к которому они
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относятся. Начисление амортизационных отчислений производится до полного
погашения стоимости этого объекта либо его списания с бухгалтерского учета
и прекращается с первого числа месяца следующего за месяцем полного
погашения стоимости или списания.

Амортизационные отчисления по основным средствам предприятия
начисляются в течение срока их полезного использования. Сроком полезного
использования является период, в течение которого эксплуатация объекта
основных средств призвана приносить доход предприятию или служить для
выполнения целей его деятельности.

Начисление амортизации не производится по фондам, находящимся в
стадии реконструкции и технического перевооружения с полной их остановкой,
а также в случае их перевода на консервацию.

Размер амортизационных отчислений (АО) планируется путем
умножения среднегодовой стоимости объектов основных средств на норму
амортизации, сложившуюся на предприятии:

АО = ОФсс * На,
где На ― норма амортизации.
На ЗАО «ПАТИО» для аналитического учета амортизационных

отчислений составляются Ведомости аналитического учета амортизационных
отчислений по предприятию.

Для обобщения информации об амортизации основных средств
применяется синтетический счет 02 «Амортизация основных средств».
Начисленная амортизация включается в издержки производства ежемесячно. В
зависимости от места эксплуатации объектов основных средств на сумму
начисленной амортизации составляется следующая бухгалтерская запись:

Д-т счета 23 (25, 26, 29, 20);
К-т счета 02.
Сумму созданного амортизационного фонда относят в дебет

забалансового счета 010 «Амортизационный фонд воспроизводства основных
средств».

Долгое время одной из ключевых проблем формирования и
использования амортизационного фонда в Республике Беларусь являлась его
инфляционная незащищенность, поскольку целевое использование
амортизации посредством ее накопления ведет к замораживанию этих средств и
их обесценению. В результате амортизация утрачивает свойство важнейшего
финансового ресурса в воспроизводстве капитала.

Решением этой проблемы должна стать продуманная, взвешенная,
эффективная амортизационная политика государства, важнейшей задачей
которой является обеспечение сохранности средств амортизационного фонда и
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их целевого использования как источника воспроизводства основного капитала.
Среди основных мер в этом направлении следует выделить:

– обеспечение непрерывного процесса производства, воспроизводства
путем постоянного начисления и включения сумм амортизации в издержки
производства;

– индексация начисленных амортизационных отчислений и накопленного
амортизационного фонда в соответствии с темпами инфляции;

– периодическая переоценка стоимости основных средств, в результате
которой будет обеспечиваться доначисление амортизации.

1.7. Управлением оборотным капиталом организации, источники его
формирования и пополнения, методика расчета плановой потребности в

оборотном капитале, расчет показателей эффективности его
использования.

Оборотные средства ― денежные средства, инвестируемые
предприятием в текущие активы. Они обеспечивают весь цикл производства и
реализации продукции от заготовки сырья, материалов до реализации готовых
изделий. По материально-вещественному признаку в состав оборотных средств
включаются оборотные производственные фонды и фонды обращения.

Постоянно участвуют в обеспечении процесса производства и реализации
продукции, одновременно находятся на всех стадиях кругооборота средств.
Переходя из денежной формы стоимости в товарную, затем в
производственную, товарную и вновь в денежную, оборотные средства
обеспечивают бесперебойную работу предприятия. Таким образом, сферу
производства обслуживают оборотные производственные фонды, а процесс
реализации продукции - фонды обращения.

К оборотным производственным фондам относятся производственные
запасы (сырье, материалы, топливо, тара, запасные части, малоценные и
быстроизнашивающиеся предметы, полуфабрикаты, незавершенное
производство, расходы будущих периодов). Они целиком потребляются в
каждом новом производственном цикле, полностью переносят свою стоимость
на готовый продукт и в процессе производства не сохраняют своей натуральной
формы.

Наряду с оборотными производственными фондами предприятие должно
располагать и фондами обращения в виде готовой продукции на складе
предприятий, товаров отгруженных, но не оплаченных покупателями, остатков
денежных средств предприятий на расчетном счете в банке, кассе, в расчетах и
дебиторской задолженности, а также вложенные в краткосрочные ценные
бумаги. Обязательное возмещение этих средств из выручки от реализации
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продукции после каждого производственного цикла создает экономическую
основу для включения оборотных производственных фондов и фондов
обращения в единую категорию оборотных средств.

Организация оборотных средств включает следующий комплекс
мероприятий: определение плановой потребности в них в целом по
предприятию и по отдельным элементам оборотных активов, рациональное
размещение по сферам производства и обращения, выбор системы
финансирования, контроль за фактическим состоянием и эффективностью
использования.

Оборотные средства классифицируются:
– по функциональному назначению:
- денежные средства, вложенные в оборотные производственные фонды;
- денежные средства, вложенные в фонды обращения.
– по принципам организации и планирования:
- нормируемые;
- ненормируемые.
– в зависимости от степени ликвидности:
- абсолютно ликвидные (денежные средства на счетах в банке, в кассе,

краткосрочные финансовые вложения);
- быстро реализуемые активы (товары отгруженные, дебиторская

задолженность);
- медленно реализуемые активы (производственные запасы).
– по степени риска:
- с минимальным риском вложений (денежные средства, краткосрочные

финансовые вложения);
- с малым риском вложений (дебиторская задолженность, за исключением

сомнительной, производственные запасы, остатки готовой продукции, товаров
за вычетом не пользующейся спросом);

- со средним риском вложений (незавершенное производство,
малоценные и быстроизнашивающиеся предметы);

- с высоким риском вложений (залежалые производственные запасы,
сомнительная дебиторская задолженность, сверхнормативные остатки
незавершенного производства, остатки готовой продукции, не пользующейся
спросом).

– по источникам формирования и финансирования:
- собственные;
- заемные.
Формирование рациональной структуры оборотного капитала может быть

достигнуто путем определения обоснованного размера каждого элемента
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оборотных средств и их объема в целом по предприятию с учетом фактических
потребностей производства.

Структура оборотных активов ЗАО «ПАТИО» в 2021-2023 гг.
представлена в таблице 3:

Таблица 3 ― Структура оборотных активов ЗАО «ПАТИО»
Наименования показателя 01.01.2022 01.01.2023 01.01.2024

абс,
млн.
Руб

струк-
тура, %

абс,
млн.
руб

струк-
тура, %

абс,
млн.
руб

срук-
тура,
%

Запасы и затраты 41351 38,45 54848 80,49 74784 74,62
сырье, материалы и другие
аналогичные активы

8476 7,88 16531 24,26 18173 18,13

незавершённое производство и
полуфабрикаты

7625 7,09 14993 22,00 23979 23,93

готовая продукция и товары для
реализации

11803 10,97 3371 4,95 6137 6,12

товары отгруженные 11309 10,51 8387 12,31 15360 15,33
расходы будущих периодов 1503 1,40 11475 16,84 10750 10,73
прочие запасы и затраты 635 0,59 91 0,13 385 0,38
Налоги по приобретенным
товарам, работам, услугам

1594 1,48 1337 1,96 4995 4,98

Дебиторская задолженность
краткосрочная

57057 53,05 9312 13,67 16930 16,89

покупателей и заказчиков 715 0,66 773 1,13 735 0,73
поставщиков и подрядчиков 49866 46,36 2706 3,97 8274 8,26
прочая дебиторская
задолженность

6476 6,02 5833 8,56 7921 7,90

Денежные средства 7232 6,72 2299 3,37 3151 3,14
Финансовые вложения
краткосрочные

321 0,30 347 0,51 358 0,36

Прочие оборотные активы 0,00 0,00 0,00
Итого оборотные активы 107555 100,00 68143 100,00 100218 100,00

Проведем анализ структуры оборотных активов. На начало 2021 года
запасы и затраты составляли 38,45% от стоимости оборотных активов, доля
дебиторской задолженности составила 53,05 %, а доля денежных средств и
финансовых вложений - 7,02 % (6,72+0,3). Вследствие того, что отдельные
группы оборотных средств возросли за год неодинаковыми темпами, в их
структуре произошли существенные изменения. Так за 2021 год удельный вес
запасов и затрат увеличился на 42,04 процентных пункта и составил 80,49 %,
доля дебиторской задолженности снизилась на 39,38 процентных пункта и
составила 13,67 %, а доля денежных средств и финансовых вложений достигла
уровня 3,88 % (3,37+0,51).
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За 2022 год ситуация изменилась незначительно. Снизилась доля запасов
и затрат на 5,87 процентных пункта, доля дебиторской задолженности
повысилась на 3,23 процентных пункта, а доля денежных средств и
финансовых вложений снизилась на 0,38 процентных пункта (0,23+0,15)

В целом за 2021-2022 годы произошло значительное снижение
дебиторской задолженности и рост запасов и затрат. Снижение дебиторской
задолженности является положительным явлением, так как это свидетельствует
об улучшении платежной дисциплины, денежные средства не изымаются из
оборота, следовательно, повышается платежеспособность предприятия.

Для контроля за соблюдением платежной дисциплины составляются
ведомости дебиторской задолженности, ведомости неоплаченной продукции,
ведомости задолженности плательщиков, акты сверки остатков задолженности.

Незначительный удельный вес занимают на анализируемом предприятии
денежные средства и финансовые вложения. Происходит их снижение, что дает
основание для предположения о перспективе снижения уровня ликвидности в
ближайшем будущем.

Увеличение удельного веса запасов может означать их накопление
вследствие наличия неликвидов, сознательного накопления в связи с перебоями
в снабжении и инфляционными процессами и по другим причинам. Следствие -
потеря потребительских свойств продукции из-за некачественного сырья,
снижение цены, убытки.

На предприятии произошел не только рост запасов и затрат в абсолютном
выражении, но и увеличился их удельный вес в составе оборотных активов. Это
свидетельствует о недостаточно эффективной маркетинговой политике, о
наличии проблем со сбытом продукции.

Определение плановой потребности в оборотных средствах находится в
компетенции предприятия и предполагает оптимизацию их величины с целью
обеспечения непрерывности процесса производства и реализации продукции.
Правильное исчисление этой потребности имеет большое экономическое
значение, так как устанавливается постоянно необходимая минимальная сумма
оборотных средств, обеспечивающая устойчивое финансовое положение
предприятия.

При разработке нормативов оборотных средств необходимо исходить, в
первую очередь, из заданий производственного плана и обеспечения наиболее
эффективного использования материальных и финансовых ресурсов.

Формирование оборотных средств должно осуществляться в
соответствии со сметами затрат на производство, с нормами расхода и запасов
материальных ценностей, предусмотренных в планах производства и
материально-технического снабжения, с планами реализации продукции,
условиями расчетов.
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Нормирование оборотных средств заключается в разработке и
установлении непосредственно на каждом предприятии расчетных норм
оборотных средств, выраженных в днях, и нормативов оборотных средств в
денежном выражении.

Норма ― это относительная величина, которая характеризует отношение
необходимого предприятию запаса материальных ценностей к определенному
показателю его деятельности.

Норматив оборотных средств ― это минимально необходимая сумма
денежных средств, авансированных в оборотные производственные фонды и
фонды обращения, обеспечивающая нормальную работу предприятия.
Величина его определяется на конкретно прогнозируемый период путем
умножения нормы на тот показатель, по отношению к которому она
установлена.

Расчет норматива оборотных средств (Н) производится по формуле:
Н = Д * Ор,

где Д ― норма оборотных средств в днях, Ор ― однодневный расход
материальных ценностей (сырье, материалы, тара); однодневные затраты на
производство (по незавершенному производству); однодневный выпуск
продукции по отпускным ценам (по готовой продукции).

Однодневный расход материальных ценностей или однодневные затраты
на производство определяются путем деления квартальной суммы
соответствующей статьи сметы затрат на производство на 90 (условное
количество дней в квартале).

Нормируемыми элементами оборотных средств являются:
– производственные запасы, которые включают сырье, основные

материалы, покупные изделия и полуфабрикаты, вспомогательные материалы,
топливо, тару, запасные части;

– малоценные и быстроизнашивающиеся предметы;
– незавершенное производство;
– расходы будущих периодов;
– готовая продукция;
– другие статьи.
Нормативы оборотных средств каждого предприятия зависят от:
– объема производства, количества и номенклатуры производимой

продукции, количества и номенклатуры потребляемых материальных
ценностей, объема и состава основных средств, количества работающих;

– затрат на производство продукции, цены единицы применяемых в
производстве материальных ценностей, транспортных, других расходов по
доставке, хранению и реализации продукции;

– норм оборотных средств.
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Источники формирования оборотных средств в значительной мере
определяют эффективность их использования.

Первоначальное формирование оборотных средств осуществляется при
образовании предприятий и формировании его уставного фонда. Источниками
собственных оборотных средств на данном этапе являются: средства
учредителей, выручка от реализации акций, поступления от других
предприятий, участвующих в реализации совместных проектов; целевое
финансирование из бюджета.

По мере развития предпринимательской деятельности потребность в
оборотных средствах сводится к необходимости обеспечения источниками
прироста норматива собственных оборотных средств.

Финансирование прироста норматива собственных оборотных средств
определяется как разница между прогнозируемым нормативом планового
периода и его величиной за отчетный период.

Финансирование прироста норматива обеспечивается за счет
собственных, приравненных к собственным источникам, заемных и
привлеченных средств.

К собственным источникам относятся чистая прибыль, нераспределенная
прибыль прошлых лет, остатки фондов и резервов самого предприятия,
временно не используемые по целевому назначению.

Приравненные к собственным источники состоят из устойчивых пассивов,
то есть средств, не принадлежащих данному предприятию, но находящихся в
постоянном его обороте. По существу, это устойчивая кредиторская
задолженность: переходящая минимальная задолженность по оплате труда
работников и отчисления на социальное страхование, временно свободные
целевые средства предприятия, средства покупателей по залогам, временно
свободные целевые средства предприятий, резервы на покрытие предстоящих
платежей.

При недостаточности собственных и приравненных к ним ресурсов для
финансирования прироста норматива оборотных средств привлекаются
заемные средства. К ним относятся краткосрочные кредиты банков, финансово-
кредитных компаний и коммерческий кредит. Заемные средства привлекаются
для финансирования оборотных средств в виде кредиторской задолженности

Основную долю в оборотных активах ЗАО «ПАТИО» занимают «Запасы
и затраты».

Информация о наличии и движении сырья, материалов, топлива,
запасных частей, инвентаря, средств труда, которые в соответствии с
установленным порядком включаются в состав средств в обороте, в том числе
находящихся в пути и переработке, обобщается на соответствующих субсчетах
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счета 10 "Материалы" по фактической себестоимости их приобретения.
Транспортно-заготовительные расходы учитываются на счете 16.

Задачами учета материалов являются:
– правильное и своевременное документальное оформление всех

операций по движению материальных ценностей, выявление и отражение
затрат, связанных с их приобретением;

– контроль сохранности материалов в местах их хранения и на всех
стадиях движения;

– систематический контроль использования товарно-материальных
ценностей в производстве на базе обоснованных норм их расходования;

– своевременное выявление материальных ценностей, неиспользуемых на
предприятии;

– выбор наиболее рациональной оценки материалов в текущем учете;
– получение точных сведений об остатках материальных ценностей,

находящихся на складах.
Преобладающая часть материалов поступает от поставщиков на

основании заключенных договоров поставки. От поставщиков груз поступает
со следующими товарораспорядительными документами: товарно-
транспортная накладная (ТТН-1), товарная накладная (ТН-2), счет-фактура,
платежное требование, сертификат качества и другие.

При приемке грузов непосредственно в организации заведующий складом
проверяет наличие грузов по факту их поступления и сравнивает с
товарораспорядительными документами. Если расхождений нет, то
заведующий складом составляет приходный ордер типовой формы М-4, в
котором он указывает точное наименование поступивших ценностей, их
номенклатурный номер, количество и учетную цену, если учетная цена
используется.

При журнально-ордерной форме учета расчеты с поставщиками ведутся в
Журнале-ордере №6. Каждая строчка в журнале отводится отдельной поставке,
оформленной счетом поставщика. По колонкам Журнала-ордера показываются
дебетуемые счета, а в правой части отражается оплата счетов поставщиков.

На складах ведется оперативно-бухгалтерский (сальдовый) метод учета.
На складах ведется только количественный учет ценностей, а в бухгалтерии ―
суммовой (денежный) учет этих же ценностей.

На каждый номенклатурный номер материала, поступающего на склад,
бухгалтерия открывает и передает складу под расписку карточку складского
учета материалов типовой формы М-17. В ней указывается остаток данного
материала на начало дня, поступление по количеству за день, выдача со склада
за день и остаток на начало следующего рабочего дня.
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Периодически бухгалтер проверяет правильность отражения поступления
и расхода материала в карточках и расписывается в графе «Контроль». После
проверки бухгалтер забирает все приходные документы и вносит их в Журнал
приходных документов.

Выдача материальных ценностей должна производиться на основании
оформленных в установленном порядке первичных учетных документов:
отпуск материалов на производство внутри предприятия может оформляться
требованием на отпуск (внутреннее перемещение) материалов, отпуск
материалов сторонним организациям при участии автомобильного транспорта
должен оформляться товарно-транспортной накладной формы ТТН-1, без
участия автомобильного транспорта - товарной накладной формы ТН-2.

Отпуск ТМЦ подрядным организациям осуществляется на основании
заявки установленной формы, составленной подрядной организацией. Учет на
складе ведет работник склада на карточках складского учета материалов формы
М-12. Карточка складского учета движения материалов на складе ведется по
каждому сорту, виду, размеру и является документом складского учета.

Документы по приходу и расходу материалов записываются в отдельные
реестры и сдаются в сектор учета материальных запасов бухгалтерии
предприятия для проверки заполнения накладных и присвоения
номенклатурного номера материалам.

Движение материалов, топлива, запасных частей, инвентаря и
хозяйственных принадлежностей, тары и других ценностей предприятия (в том
числе находящихся в пути и переработке), а также материалов, переданных на
объекты подрядным организациям, учитывая отраслевые особенности, может
учитываться на соответствующих субсчетах счета 10 «Материалы».

Материалы со складов организации могут отпускаться по разным
направлениям:

– на производственные и хозяйственные нужды;
– реализация материалов сторонним организациям;
– передача материалов внутренним подразделениям, выделенным на

отдельный баланс;
– безвозмездная передача материалов;
– вклад материалов в уставные фонды других организаций;
– недостачи по инвентаризации (отражаются на основании приказа

руководителя по результатам инвентаризации).
При журнально-ордерной форме учета расход материалов ежемесячно

обобщается:
– по цехам основного и вспомогательного производств - в ведомости №12;
– по видам обслуживающих производств и хозяйств - в ведомости №13;
– по статьям сметы общехозяйственных расходов - в ведомости №15;
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– по цехам и видам забракованной продукции, работ, услуг - в ведомости
№14.

Итоги ведомостей 12, 14, 15 ежемесячно переносятся в Журнал-ордер
№10, а итог ведомости №13 - в Журнале-ордере №10/1.

Списание материалов оформляется актом на списание материальных
ценностей с приложением отчета о движении товаров на складах.

В целях рациональной организации учета и контроля за использованием
материалов на производстве и в связи с их широким ассортиментом,
предприятие используют детальную группировку по техническим признакам и
свойствам. Внутри групп и подгрупп ценности показываются в разрезе
отдельных видов, марок, сортов и типоразмеров. С этой целью на предприятии
разрабатывается номенклатура потребляемых в производстве материалов по их
однородным признакам. При этом каждому наименованию, сорту материалов
присваивается условное цифровое обозначение ― номенклатурный номер,
который затем проставляется во всех документах по наличию и движению
товарно-материальных ценностей.

Отгрузив материальные ценности покупателям, предприятия-поставщики
одновременно высылают платежные требования вместе с отгрузочными и
другими сопроводительными документами (спецификации, сертификаты,
качественные удостоверения, счета-фактуры, товарно-транспортные накладные,
железнодорожные квитанции). Полученные от поставщиков документы
направляются в управление закупок, где проверяется соответствие отгрузки
договорным условиям поставки и ассортименту, количеству, цене, срокам
поставки. Затем делаются отметки о выполнении договоров в специальных
карточках или на копиях договоров.

Эффективность использования оборотных средств характеризуется
скоростью их оборачиваемости. Она определяется временем, в течение
которого денежные средства совершают полный кругооборот, начиная от
приобретения производственных запасов и заканчивая поступлением на счета в
банке выручки от реализации продукции (работ, услуг). Чем быстрее
оборачиваются оборотные средства, тем лучший достигается результат, т.е. с
одной и той же суммой оборотных средств производится и реализуется больше
продукции. Оборачиваемость средств зависит от специфики производства,
условий сбыта продукции, особенностей структуры оборотных средств,
платежеспособности и других факторов.

Скорость оборачиваемости исчисляется с помощью трех
взаимоувязанных показателей:

– количества оборотов, совершаемых оборотными средствами за
определенный период (коэффициент оборачиваемости),

– длительности одного оборота в днях;
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– величины оборотных средств, приходящихся на единицу реализованной
продукции.

Коэффициент оборачиваемости (Коб) определяется по формуле:
Коб = Р / Со,

где Р - объем товарной продукции по себестоимости; Со - средний
остаток оборотных средств.

Он показывает, сколько оборотов совершают оборотные средства за
отчетный период. Чем больше оборотов осуществляют оборотные средства, тем
лучше они используются.

Оборачиваемость оборотных средств может быть представлена также в
днях, т.е. отражать длительность одного оборота (Пдл):

Пдл =Д/ Коб,
где Д - число дней в анализируемом периоде.
Коэффициент загрузки оборотных средств определяется как показатель,

обратный коэффициенту оборачиваемости, и характеризует величину
оборотных средств, приходящихся на единицу реализованной продукции.
Коэффициент загрузки (КЗ) исчисляется по следующей формуле:

КЗ = Со / Р,
Он показывает, сколько оборотных средств приходится на 1 рубль

реализованной продукции. Чем меньше оборотных средств приходится на 1
рубль реализованной продукции, тем лучше они используются.

Для характеристики эффективности использования оборотных средств
может применяться коэффициент эффективности (Кэ), или рентабельности,
оборотных средств. Он исчисляется по следующей формуле:

Кэ = П / Со,
где П - прибыль от реализации товарной продукции, тыс. р.
Этот показатель указывает, сколько прибыли приходится на 1 рубль

оборотных средств. Чем больше прибыли приходится на 1 рубль оборотных
средств, тем эффективнее используются оборотные средства.

Результаты исследования можно дополнить определением
экономического эффекта от изменения оборачиваемости оборотных активов,
который характеризуется следующим показателем ― величиной
дополнительно вовлекаемых или высвобождаемых оборотных активов при
замедлении или ускорении оборачиваемости (дополнительный оборотный
актив). Для определения величины дополнительных оборотных активов
необходимо однодневный оборот по реализации умножить на изменение
оборачиваемости в днях.

Результаты исследования приведены в таблице 4:
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Таблица 4 ― Расчет эффективности использования оборотных средств
Показатель 2021

год
2022
год

Абсолютное
изменение

Выручка от реализации продукции (работ, услуг), млн.
руб.

108611 112906 4295

Прибыль от реализации продукции, млн. руб. 10919 7828 -3091
Рентабельность продукции, % 10,05 6,93 -3,12
Среднегодовая величина оборотных средств, млн. руб. 87849 84180,5 -3668,5
Коэффициент оборачиваемости оборотных средств 1,24 1,34 0,10
Оборачиваемость оборотных средств, дни 291,18 268,41 -22,77
Рентабельность оборотных средств, % 12,43 9,30 -3,13
Величина дополнительно высвобождаемых оборотных
активов при ускорении оборачиваемости, млн. руб

7141,30

1.8. Управление и финансирование денежных расходов организации,
с содержанием и структурой затрат на производство и реализацию
продукции, действующими нормативными актами по учету и

планированию затрат на производство и реализацию продукции,
планированием затрат на объем реализуемой продукции. Порядок

распределения затрат по видам продукции. Контроль и регулирование
затрат на производство и реализацию продукции.

В процессе хозяйственной деятельности ЗАО «ПАТИО» осуществляет
множество денежных расходов, различающихся по экономическому
содержанию, целевому назначению, источникам возмещения.

По данным признакам их можно объединить в следующие группы:
– затраты на реализацию продукции (работ, услуг);
– операционные расходы;
– внереализационные расходы;
– социально-культурные расходы.
Операционные расходы представляют собой затраты по осуществлению

хозяйственных операций, не являющихся предметом деятельности предприятия.
К ним относятся:

– расходы, связанные с продажей и прочим выбытием принадлежащих
предприятию основных средств, нематериальных активов, производственных
запасов, валютных ценностей, ценных бумаг и иных активов;

– расходы, связанные с предоставлением за плату во временное
пользование активов, если это не является предметом деятельности
предприятия;

– расходы, связанные с участием в уставных фондах других организаций
или участием в совместной деятельности по договору простого товарищества;

– расходы по операциям с тарой;
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– расходы, связанные с аннулированием производственных заказов
(договоров), прекращением производства, не давшего продукции;

– прочие операционные расходы.
Внереализационные расходы непосредственно не связаны с реализацией

продукции и не приводят к получению экономических выгод. К ним относятся:
– потери от уценки активов;
– штрафы, пени, неустойки, уплаченные за нарушения условий договоров;
– перечисления предприятием в возмещение убытков, причиненных

другим организациям;
– убыток прошлых лет, выявленный в отчетном году;
– суммы дебиторской задолженности, по которым истекли сроки исковой

давности;
– суммы недостач, потерь и порчи активов в соответствии с

законодательством;
– отрицательные курсовые разницы, возникающие при переоценке

имущества и обязательств;
– не компенсируемые виновниками потери от простоев по внешним

причинам;
– потери и расходы в связи с чрезвычайными обстоятельствами;
– перечисления средств и передача имущества, выполнение работ,

оказание услуг, связанных с благотворительной деятельностью, расходы на
осуществление спортивных, оздоровительных и других аналогичных
мероприятий;

– прочие внереализационные расходы.
Социально-культурные расходы включают направление денежных

средств на содержание жилищно-коммунального хозяйства, детских
дошкольных учреждений, учреждений культуры, бытового обслуживания,
домов отдыха, санаториев и других объектов оздоровительного назначения,
находящихся на балансе предприятия. Объекты социальной сферы
финансируются в пределах плановой сметы, в которой кроме расчета расходов
по конкретным статьям отражаются и источники их возмещения. Таковыми
могут быть: доходы предприятия, средства целевых бюджетных фондов,
профсоюзных организаций, поступления средств граждан в уплату услуг,
доходы от проводимых платных мероприятий.

В таблице 5 проанализируем расходы организации.
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Таблица 5 – Динамика и структура расходов ЗАО «ПАТИО»

Показатель

2021 г. 2022 г. 2023 г. Абс.
отклонение
тыс. руб.

Относит.
отклон., %

тыс.
руб.

уд.
вес, %

тыс.
руб.

уд.
вес, %

тыс.
руб.

уд.
вес, %

Себестоимость
реализованной
продукции,
работ, услуг

469167 46.18 642502 54.70 720851 52.20 251684 53.64

Управленчески
е расходы 28903 2.84 31661 2.70 38243 2.77 9340 32.31

Расходы на
реализацию 12831 1.26 20800 1.77 42962 3.11 30131 234.83

Прочие
расходы по
текущей
деятельности

475141 46.77 362923 30.90 522697 37.85 47556 10.01

Расходы по
инвестиционно
й деятельности

3341 0.33 16732 1.42 2641 0.19 -700 -20.95

Расходы по
финансовой
деятельности

26583 2.62 99883 8.50 53516 3.88 26933 101.32

Итого
расходов

101596
6 100.00 1174501 100.00 1380910 100.00 364944 35.92

Сумма расходов составила 1380910 тыс. руб. в 2023 году и 1015966 тыс.
руб. в 2021 году, рост расходов организации связан с ростом:

 себестоимости реализованной продукции, работ, услуг на 53.64 %;
 управленческих расходов на 32.31 %;
 расходов на реализацию на 234.83 %;
 прочих расходов по текущей деятельности на 10.01 %.
Вместе с тем отметим снижение расходов по инвестиционной

деятельности на 20.95 %.
Важно отметить, что учет затрат на производство продукции

соответствует законодательству РБ и учетной политике предприятия.
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Рисунок 6 – Динамика расходов ЗАО «ПАТИО»

Определение полной себестоимости товарной продукции является
первым этапом планирования прибыли на ЗАО «ПАТИО». Однако не вся
товарная продукция будет реализована в том же периоде. Объем реализации, а
соответственно и ее финансовый результат, зависят также от величины
переходящих остатков нереализованной продукции. Поэтому себестоимость
товарной продукции должна быть соответствующим образом скорректирована
с учетом этого обстоятельства и в конечном итоге исчислена полная
себестоимость объема реализуемой продукции на плановый период.

Расчет объема реализации продукции на плановый период (Р) может быть
представлен формулой:

Р = O1 + Т - О2,
где O1 и О2 - переходящие остатки готовой продукции соответственно на

начало и на конец планового года; Т - выпуск товарной продукции.

1.9. Состав и структура денежных доходов организации.

Под доходами предприятия признается экономическая выгода в денежной
или натуральной форме, полученная в результате хозяйственной деятельности.
Следует различать понятия доходов предприятия и поступлений денежных
средств на счета предприятий. Такие поступления денежных средств, как
получение займа, кредита, залога, авансов в счет оплаты продукции и
некоторые другие, приводят к пополнению средств на расчетном счете, но не
являются доходами предприятия, так как принадлежат третьим лицам и не
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способствуют увеличению собственных источников финансовых ресурсов. В то
же время увеличение источников средств у предприятия также не всегда
относится к его доходам. Например, дополнительные вложения в уставный
фонд увеличивают размер собственных ресурсов предприятия, но его доходом
не являются.

Денежные доходы предприятий формируются за счет следующих
источников:

– выручки от реализации товаров, продукции (работ, услуг);
– операционных доходов;
– внереализационных доходов.
Выручка от реализации продукции (работ, услуг), имущественных прав

включает в себя денежные средства либо иное имущество в денежном
выражении, полученные или подлежащие получению в результате реализации
товаров, готовой продукции, работ, услуг по ценам, тарифам в соответствии с
договорами.

Поступления выручки от реализации продукции (работ, услуг)
учитываются в бухгалтерском учете на кредите счета 90 «Реализация».

Операционные доходы предприятие получает от отдельных операций, не
относящихся к видам его деятельности. К ним относятся доходы:

– связанные с продажей и прочим выбытием принадлежащий
предприятию основных средств, нематериальных активов, производственных
запасов, валютных ценностей, ценных бумаг и иных активов;

– связанные с предоставлением за плату во временное пользование
активов, когда это не является предметом деятельности предприятия;

– от участия в уставных фондах других организаций, а также в
совместной деятельности по договору простого товарищества;

– полученные по операциям с тарой;
– проценты, выплачиваемые банком за пользование денежными

средствами, хранящимися на счете предприятия в данном банке;
– прочие операционные доходы.
Как правило, поступления операционных доходов в отличие от выручки

от реализации не носят регулярного характера. Они отражаются в
бухгалтерском учете на счете 91 «Операционные доходы и расходы».
Налогообложение каждого из их видов в соответствии с законом происходит
дифференцированно. Например, доходы от реализации основных средств и
других активов из числа оборотных налогов облагаются только НДС, а
проценты, выплачиваемые банком предприятию, оборотными налогами не
облагаются. В составе прибыли они облагаются налогом на прибыль и
местными сборами.
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Внереализационными доходами являются доходы от операций,
непосредственно не связанных с производственной деятельностью предприятия.
Как правило, это доходы, по которым не соответствуют или для которых
отсутствуют соответствующие расходы. Они включают:

– поступления в возмещение причиненных предприятию убытков;
– прибыль прошлых лет, выявленную в отчетном году;
– поступления сумм кредиторской задолженности, по которым истек срок

исковой давности;
– стоимость безвозмездно полученных активов;
– излишки имущества, выявленные при инвентаризации;
– суммы дооценки активов;
– прочие внереализационные доходы.
Внереализационные доходы учитываются на кредите счета 92

«Внереализационные доходы и расходы», который закрывается ежемесячно
перенесением сальдо на счет 99 «Прибыли и убытки». Часть из них (штрафы,
пени, неустойки, полученные за нарушение хозяйственных договоров и другие
объекты, связанные с расчетами по оплате продукции, работ и услуг)
облагаются налогом на добавленную стоимость. Остальные внереализационные
доходы в составе прибыли облагаются республиканским и местными налогами
на прибыль.

Для анализа эффективности использования финансовых ресурсов
рассчитывают различные финансовые коэффициенты. Данные расчетов
основываются на официальной отчетности компании.

Оценку эффективности использования финансовых ресурсов начнем с
анализа доходов и расходов в таблице 6.

Таблица 6 – Динамика и структура доходов ЗАО «ПАТИО»

Показатель

Значение показателя, тыс.
руб.

Изменение
показателя Средне-

годовая
величина,
тыс. руб.2021 г. 2022 г. 2023 г.

тыс. руб.
(гр.4 -
гр.2)

± %
((4-2) :
2)

1 2 3 4 5 6 7
Выручка 601 501 850 242 953 210 +351 709 +58,5 801 651
Прибыль (убыток) от продаж 90 600 155 279 151 154 +60 554 +66,8 132 344
Прочие доходы и расходы,
кроме процентов к уплате -7 120 -891 -6 920 +200 ↑ -4 977

EBIT (прибыль до уплаты
процентов и налогов) 83 480 154 388 144 234 +60 754 +72,8 127 367

Налог на прибыль, изменение
налоговых активов и прочее -12 436 -29 013 -22 370 -9 934 ↓ -21 273
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Чистая прибыль (убыток) 71 044 125 375 121 864 +50 820 +71,5 106 094

Таким образом, среди доходов организации можно выделить:
– выручку от реализации продукции, работ, услуг;
– прочие доходы по текущей деятельности;
– доходы по инвестиционной деятельности;
– доходы по финансовой деятельности.

Рисунок 7 – Динамика доходов ЗАО «ПАТИО»

За 2023 год годовая выручка составила 953 210 тыс. руб., что значительно
(на 351 709 тыс. руб., или на 58,5%) больше, чем за 2021 год.

Прибыль от продаж за 2023 год равнялась 151 154 тыс. руб. Финансовый
результат от продаж очень сильно вырос за 3 последних года (на 60 554 тыс.
руб., или на 67%).

В условиях жесткой конкуренции между товаропроизводителями первый
фактор выступает в качестве определяющего и его необходимо учитывать при
прогнозировании объемов продаж продукции прежде всего.

Обоснованное прогнозирование объемов продаж продукции и
поступлений доходов имеет особую важность в финансовом планировании, так
как от него зависят расчет финансовых результатов деятельности предприятия
и реальность большей части стратегических и тактических решений по
развитию бизнеса. Оценка будущих поступлений средств от реализации
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продукции составляет наиболее ответственную и одновременно сложную
задачу, поскольку ее решение связано с необходимостью учета не только
внутреннего потенциала предприятия, но также и множества внешних условий,
таких, как конъюнктура рынка, угроза появление на нем конкурентных товаров,
динамика продажных цен на аналогичную продукцию и др. Ошибки в данных
расчетах особенно ощутимы, так как они могут привести к невозможности
реализации тех намерений, которые заложены в бизнес-плане.

Чтобы застраховаться от крупных просчетов, следует составлять
многовариантные планы объемов продаж, сориентированные на низший,
наиболее вероятный и высший объем сбыта продукции по основным
номенклатурным позициям.

Расчет объемов продаж целесообразно начинать с наихудшего варианта,
когда возможны потери части рынка из-за конкуренции, появления на рынке
нового более качественного продукта или же по внутренним причинам,
например, в связи со снижением объемов производства из-за недопоставок
сырья, комплектующих и т. д.

Следующий вариант расчета должен быть сориентирован на наивысшие
объемы продаж, когда предполагается расширение сегмента рынка, устранение
конкурентов, привлечение новых покупателей за счет хорошей рекламы,
обеспечения высокого качества изделий, налаженной системы
послепродажного обслуживания.

Существенную трудность представляет расчет наиболее вероятных
объемов продаж, так как он требует реальных оценок собственного потенциала
и емкости рынка. Показатели вероятных объемов продаж окажутся средними
между низшими и высшими прогнозами.

Второй фактор, определяющий объемы продаж, связан с наличием
производственных мощностей у предприятия. С учетом производственных
ресурсов (оборудования, сырья, персонала) рассчитывается возможный выпуск
товарной продукции на планируемый период.

Поскольку не вся продукция (Т) реализуется, то при планировании
выручки от реализации учитываются также объемы переходящих ее остатков
на начало (О1) и на конец (О2) планового года, то есть используется формула
реализации:

Р = О1 + Т - О2.
При планировании выручки от реализации продукции пользуются двумя

методами: прямого расчета и расчетным.
Метод прямого расчета используется при небольшом ассортименте

продукции и при наличии на нее гарантированного спроса.



43

Метод прямого расчета заключается в том, что по каждому товару в
отдельности по приведенной формуле рассчитывается объем реализации в
отпускных ценах и результаты суммируются.

Планирование выручки от реализации продукции не завершается
расчетом объемов ее поступлений, а продолжается в процессе выполнения
плана путем оперативного регулирования пана с учетом изменений рыночной
ситуации. Планирование поступления выручки от реализации продукции на
ЗАО «ПАТИО» осуществляется на основании плана закупок товарной
продукции и плана отгрузки, реализации товарной продукции и поступления
денежных средств. Последний отражает планируемую сумму поступлений от
реализации товарной продукции в дальнем зарубежье, в Российской Федерации
и странах СНГ, и в Республике Беларусь.

Методика формирования отпускной цены на продукцию (работы, услуги)
представлена в таблице 7:

Таблица 7 ―Методика формирования отпускной цены
Полная
себестоим
ость
продукции

Затраты на производство и реализацию
продукции

Материальные затраты

Расходы на оплату труда
Амортизационные отчисления
Прочие затраты

Налоги Платежи за землю
Платежи за пользование природными ресурсами
и за выбросы (сбросы) загрязняющих веществ в
окружающую среду

Отчисления в бюджетные фонды и
ФСЗН

Отчисления в Фонд социальной защиты
населения
Отчисления в инновационный фонд

Общая
прибыль

Налог на недвижимость

Налого
облага
емая
прибы
ль

Налог на доходы

Налог на прибыль
Прибыль,
остающаяся в
распоряжении
предприятий

Налоги Налог на приобретение автотранспортных
средств

Местные налоги и сборы
Чистая
прибыль

Распределенная на дивиденды

Нерапределенная
Налоги, включаемые в отпускную цену товара Налог на добавленную стоимость

Акцизы
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Приведенная схема детально раскрывает составляющие отпускной цены
продукции. Порядок включения налогов в отпускную цену практически
является обратным очередности их уплаты.

Цены на продукцию устанавливаются в соответствии с действующими в
республике нормативными актами:

– Закон Республики Беларусь «О ценообразовании» от 10 мая 1999 года
№ 255-З в редакции Закона от 31 декабря 2023 года № 114-З;

– Указ Президента Республики Беларусь «О некоторых мерах по
стабилизации цен (тарифов) в Республике Беларусь» от 19 мая 1999 года №285
в редакции Указа от 9 марта 2023 года № 143;

– Постановление Министерства экономики Республики Беларусь от 10
сентября 2022 года № 183 «Об утверждении Инструкции о порядке
формирования и применения цен и тарифов» в редакции Постановления
Минэкономики от 19 августа 2023 года № 216.

1.10. Порядок формирования финансовых результатов организации,
расчет показателей прибыли до налогообложения, чистой,

нераспределенной прибыли. Анализ экономических факторов, влияющих
на величину прибыли по видам деятельности предприятия и повышение
рентабельности. Методы планирования и прогнозирования прибыли

организации и особенностями анализа финансовых результатов в условиях
инфляции. Распределение и использование прибыли в организации.

Порядок отражения на синтетических счетах финансовых результатов
организации. Управление прибылью. Оптимизация прибыли.

Прибыль - это экономическая категория, которая отражает доход,
созданный в сфере хозяйственной деятельности. Она является результатом
соединения разных факторов производства: труда, капитала, природных
ресурсов, предпринимательской способности. В комплексе они приносят тот
финансовый эффект, который именуется прибылью.

Общий финансовый результат деятельности предприятия по
бухгалтерскому учету отражается в общей прибыли.

Общая прибыль включает:
– прибыль от реализации продукции (работ, услуг);
– прибыль от операционных результатов: реализации основных фондов,

материальных и нематериальных активов, ценных бумаг, дивидендов,
процентов, арендной платы (сальдо счета 91 "Операционные доходы и
расходы");

– превышение внереализационных доходов над внереализационными
расходами (сальдо счета 92 “Внереализационные доходы и расходы”).
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Прибыль от реализации продукции (работ, услуг) представляет собой
разницу между выручкой от их реализации в ценах за вычетом косвенных
налогов и полными затратами на закупку и реализацию.

С учетом налогового законодательства Республики Беларусь прибыль от
реализации продукции (работ, услуг) (Пр) рассчитывается по формуле

Пр = В - НДС - А - Ср,
где В - выручка от реализации продукции (работ, услуг); НДС ― налог на

добавленную стоимость; А - акцизы; Ср - себестоимость реализованной
продукции (работ, услуг).

При расчете прибыли от реализации основных фондов, материальных и
нематериальных активов следует учитывать особенности налогообложения
указанных оборотов. Прибыль от реализации основных фондов (Пр.о.ф.)
рассчитывается по формуле:

Пр.о.ф. = В - НДС - О - З,
где О ― остаточная стоимость основных фондов; З ― затраты на

демонтаж и реализацию.
Внереализационная прибыль исчисляется как разница между

внереализационными доходами и внереализационными расходами предприятия.
Таким образом, из изложенного можно заключить, что с точки зрения

получения экономических выгод прибыль предприятия состоит из двух
главных компонентов:

– результатов от основной деятельности (разница между выручкой и
затратами);

– доходов от владения активами (ценными бумагами, долговыми
обязательствами, запасами, оборудованием).

Итак, общая прибыль предприятия отражает всю совокупность
экономических выгод, полученных им от разных видов деятельности за
определенный период.

Чистая прибыль - это та часть общей прибыли, которая остается в полной
собственности предприятия после уплаты налогов.

В налоговом законодательстве Республики Беларусь, помимо
перечисленных общепринятых понятий прибыли, применяется еще понятие
«прибыль, остающаяся в распоряжении предприятий». Оно введено в качестве
базы для исчисления и уплаты в бюджет местных налогов и сборов.

Прибыль, остающаяся в распоряжении предприятий, - это общая прибыль
после вычета из нее налога на недвижимость и налога на прибыль. Если из
прибыли, остающейся в распоряжении предприятий, вычесть все местные
налоги и сборы, уплачиваемые за счет нее, то оставшаяся часть будет
представлять собой чистую прибыль предприятия.
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Для определения суммы прибыли от реализации продукции полученный
результат корректируется в зависимости от изменения прибыли в переходящих
остатках готовой продукции.

Метод планирования прибыли на основе затрат на рубль товарной
продукции имеет ограниченное значение, так как в полученном результате
отражается влияние сразу двух факторов: изменение объема производства
товарной продукции и изменение ее себестоимости.

В условиях изменчивости условий рыночной экономики, когда в течение
года хозяйственная ситуация может неоднократно и существенно изменяться, с
учетом наличия широкого ассортимента товаров ЗАО «ПАТИО» использует
аналитический метод планирования прибыли, с последующей корректировкой
ее суммы в зависимости от складывающихся обстоятельств.

Преимущества магазина ЗАО «Патио»: оптимальный масштаб;
присутствие товаров разной ценовой категории; отсутствие очередей;
постоянное проведение акций по снижению цен, промо–мероприятий,
дегустаций; невысокий уровень наценки; самообслуживание.

Для общей экономической характеристики финансово-хозяйственной
деятельности организации применим способы горизонтального (трендового) и
вертикального (структурного анализа).

Далее проанализируем динамику формирования прибыли.

Таблица 8 – Исследование динамики финансовых результатов ЗАО «ПАТИО», тыс.
руб.

Показатель

Значение показателя,
тыс. руб.

Изменение
показателя Средне-

годовая
величина,
тыс. руб.2021 г. 2022 г. 2023 г.

тыс. руб.
(гр.4 -
гр.2)

± %
((4-
2) : 2)

1 2 3 4 5 6 7
1. Выручка 601 501 850 242 953 210 +351 709 +58,5 801 651
2. Расходы по обычным видам
деятельности 510 901 694 963 802 056 +291 155 +57 669 307

3. Прибыль (убыток) от продаж (1-2) 90 600 155 279 151 154 +60 554 +66,8 132 344
4. Прочие доходы и расходы, кроме
процентов к уплате -7 120 -891 -6 920 +200 ↑ -4 977

5. EBIT (прибыль до уплаты
процентов и налогов) (3+4) 83 480 154 388 144 234 +60 754 +72,8 127 367

6. Проценты к уплате – – – – – –
7. Налог на прибыль, изменение
налоговых активов и прочее -12 436 -29 013 -22 370 -9 934 ↓ -21 273

8. Чистая прибыль (убыток) (5-6+7) 71 044 125 375 121 864 +50 820 +71,5 106 094
Справочно: 71 044 125 375 121 864 +50 820 +71,5 106 094
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Совокупный финансовый результат
периода
Изменение за период
нераспределенной прибыли
(непокрытого убытка) по данным
бухгалтерского баланса (измен. стр.
1370)

191 643 125 901 122 448 х х х

Примечание – Источник: собственная разработка по данным организации

Финансовые результаты деятельности существенно ухудшились в 2023
году. Не смотря на рост выручки от реализации продукции на 20,7 % в 2023
году прибыль от реализации продукции снизилась почти на 60 % и составила
3731 тыс. руб. Как уже было отмечено, снижение прибыли от реализации
продукции связано с высоким уровнем затрат организации.

Рисунок 8 – Динамика финансовых результатов ЗАО «ПАТИО», тыс. руб.

Прочие доходы по текущей деятельности в 2023 году демонстрируют
рост в размере 41,12 %, при это прочие расходы по текущей деятельности
выросли на 39,51 %. Общая сумма прибыли по текущей деятельности в 2023
году составила 1849 тыс. руб., прибыль по текущей деятельности в 2023 году
меньше на 73,82 % чем в 2022 году.

Инвестиционная и финансовая деятельность приносит убытки, однако
размер убытка сократился в 2023 году почти на половину и составил 1398 тыс.
руб.

В итоге общая сумма прибыли до налогообложения в 2023 году составила
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451 тыс. руб., против 4256 тыс. руб. в 2022 году, организация потеряла более
89 % прибыли до налогообложения. После уплаты налог в распоряжении
осталось 379 тыс. руб. чистой прибыли, что на 90,99 % меньше, чем в 2022
году.

В таблице 9 проведем анализ показателей рентабельности организации.

Таблица 9 – Динамика показателей рентабельности ЗАО «ПАТИО» в 2021- 2023 гг., %

Показатели рентабельности

Значения показателя (в %, или
в копейках с рубля)

Изменение
показателя

2021 г. 2022 г. 2023 г.
коп.,
(гр.4 -
гр.2)

± %
((4-
2) : 2)

1. Рентабельность продаж (величина прибыли от
продаж в каждом рубле выручки). Нормальное
значение для данной отрасли: 10% и более.

15,1 18,3 15,9 +0,8 +5,3

2. Рентабельность продаж по EBIT (величина прибыли
от продаж до уплаты процентов и налогов в каждом
рубле выручки).

13,9 18,2 15,1 +1,2 +9

3. Рентабельность продаж по чистой прибыли
(величина чистой прибыли в каждом рубле выручки).
Нормальное значение для данной отрасли: 5% и более.

11,8 14,7 12,8 +1 +8,2

Анализ данных таблицы 9 показал, что показатели рентабельности,
сокращаются в 2023 году за счет снижения прибыли от реализации продукции
и прибыли до налогообложения.

Рисунок 9 – Динамика показателей рентабельности ЗАО «ПАТИО»
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Все три показателя рентабельности за 2023 год, приведенные в таблице,
имеют положительные значения, поскольку организацией получена как
прибыль от продаж, так и в целом прибыль от финансово-хозяйственной
деятельности за данный период.

Для роста показателей рентабельности необходимо разработать
мероприятия, направленные на рост прибыли от реализации продукции и
чистой прибыли.

Для определения уровня эффективности использования собственных
источников финансирования, следует проанализировать показатели из группы,
характеризующих финансовую устойчивость. Данная группа показателей
демонстрирует сбалансированность потоков собственных источников
финансирования, наличие денежных средств, позволяющих компании
осуществлять финансовые операции и оказывать услуги.

Полученная предприятием прибыль делится на две части: направляемую
в государственный бюджет и остающуюся в распоряжении предприятия.

Получив прибыль, предприятие в первоочередном порядке обязано
перечислить из нее в государственный бюджет предусмотренные Законом
налоговые платежи, в состав которых входят:

– налог на недвижимость;
– налог на прибыль;
– местные налоги и сборы.
Чистая прибыль предприятия подразделяется на две части: используемую

на увеличение имущества (накопление) и выплачиваемую работникам и
собственникам (потребление).

Фонд накопления (прибыль, направляемая на увеличение имущества) не
уходит из хозяйственного оборота, а, наоборот, приумножает богатство
предприятия. Он может быть использован:

– на капитальные вложения в расширение, обновление, модернизацию
основных фондов;

– погашение банковских кредитов на капитальные вложения и уплату
процентов по ним;

– пополнение оборотных средств;
– инвестиции в ценные бумаги, совместную деятельность;
– приобретение новых технологий и другие инновации;
– жилищное строительство.
Фонд потребления (потребляемая прибыль) полностью уходит из

хозяйственного оборота, но может также приносить финансовую выгоду при
обоснованном и рациональном использовании. Он направляется:

– на выплату работникам вознаграждений по итогам года, оказание
материальной помощи;
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– выплату дивидендов акционерам предприятия;
– выдачу ссуд работникам, в том числе на строительство жилья;
– на финансирование объектов социальной сферы, находящихся на

балансе предприятия.
Формирование денежных фондов организации начинается с момента ее

учреждения.
Любое предприятие начинает свою финансово-хозяйственную

деятельность с образования уставного фонда (капитала), размер которого
определяется учредительными документами (уставом и договором), не ниже
установленного размера Правительством Республики Беларусь.

Уставный фонд - это суммарная стоимостная оценка имущества,
внесённого учредителями в процессе создания организации, необходимая для
выполнения уставных обязательств. Он является коллективной собственностью
учредителей и одновременно собственностью предприятия как юридического
лица, одним из источников приобретения его имущества.

Порядок формирования уставного фонда регулируется законодательством
Республики Беларусь.

По форме вклады в уставный фонд подразделяются на: вклады
денежными средствами; вклады имуществом, передаваемые участником в счёт
погашения его обязательств по вкладу.

Вложения денежными средствами могут осуществляться как в рублях,
так и в иностранной валюте по курсу Национального банка. При взносе
участником вместо денежных средств имущества в учредительных документах
определяются его виды и стоимость. Оценку имущества участник обязан
произвести с привлечением независимого оценщика.

Состояние и движение уставного капитала ведётся на пассивном счёте 80
«Уставный фонд».

Резервный фонд ― это денежный фонд организации, образуемый за счет
отчислений от прибыли. Предназначен для покрытия убытков, а в акционерных
обществах также для погашений облигаций общества и выкупа его акций.

В соответствии с учредительными документами, предприятия могут в
установленном порядке создавать резервный фонд.

Информация о состоянии и движении резервного фонда обобщается на
счёте 82 «Резервный фонд». Порядок образования и использования резервного
фонда определяется учредителем (собственником) в соответствии с
законодательством Республики Беларусь.

Резервный фонд создаётся в установленном порядке за счёт отчислений
из прибыли:

Дт 84 «Нераспределённая прибыль (непокрытый убыток)»;
Кт 82 «Резервный фонд».
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Добавочный фонд ― это источник собственных средств, образуемый за
счёт переоценки основных средств, в сторону увеличения их стоимости или за
счёт безвозмездного поступления различных активов от юридических и
физических лиц, а также за счёт разницы от продажи собственных акций
(превышение продажной цены над номинальной стоимостью акций).

Что включается в состав добавочного фонда и как его использовать,
решают собственники предприятия, разрабатывая соответствующие положения.
Эти положения утверждаются общим собранием учредителей, после чего
закрепляются в приказе об учётной политике предприятия.

Как правило, к добавочному капиталу относятся:
– результаты переоценки основных фондов, то есть их дооценка;
– эмиссионный доход акционерного общества (доход от продажи акций

сверх их номинальной стоимости);
– безвозмездно полученные денежные и материальные ценности на

производственные цели;
– ассигнования из бюджета на финансирование капитальных вложений
– средства на пополнение оборотных средств.
Он может быть использован на погашение сумм снижения стоимости

имущества, выявившихся по результатам работы организации за отчетный год.
Для обобщения информации о движении средств, предназначенных для

осуществления мероприятий целевого назначения, средств, поступивших от
других организаций и лиц, бюджетных и других средств, используется счёт 86
«Целевое финансирование».

Средствами целевого назначения для целей бухгалтерского учёта
признаются полученные организациями денежные средства или имущество для
проведения целевых программ и мероприятий, оговоренных в договорах,
сметах и иных документах. Кроме того, к средствам целевого назначения
относятся суммы предоставленных льгот (преференций) с обязательным
направлением высвободившихся средств на целевые мероприятия в
соответствии с нормативными актами, а также дотации на покрытие убытков,
разницы в ценах, на формирование фондов стимулирования, предоставляемых
бюджетом.

Не учитываются на этом счёте полученные из бюджета дотации в связи с
государственным регулированием цен и тарифов, предоставленные налоговые
льготы и налоговые кредиты.

Финансовый результат отражает изменение собственного капитала за
определенный период в результате хозяйственной деятельности.

Для обобщения информации о формировании конечного финансового
результата деятельности предприятия предназначен активно-пассивный счет 99
«Прибыли и убытки». Записи на этом счете отражают нарастающим итогом с
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начала года. По кредиту счета 99 «Прибыли и убытки» отражают доходы
(прибыль предприятия), а по дебету ― убытки (потери, расходы).

Конечный финансовый результат (чистая прибыль или чистый убыток)
слагается в течение года из следующих составляющих:

– финансового результата от реализации продукции, товаров, услуг;
– финансового результата от реализации и прочего выбытия основных

средств;
– финансового результата от реализации иного имущества предприятия

(нематериальных активов, ценных бумаг, валютных средств и т.д.);
– внереализационных доходов и расходов предприятия, включая

чрезвычайные.
В течение всего года на счете 99 «Прибыли и убытки» происходит

накопление прибыли. По окончании отчетного года счет 99 закрывается.
По кредиту этого счета отражаются прибыли (доходы) предприятия, а по

дебету - убытки (потери). В частности, в течение отчетного периода на этом,
счете учитываются:

– прибыль или убыток от реализации готовой продукции (товаров, работ,
услуг);

– сальдо операционных доходов и расходов (доходы и расходы,
связанные с выбытием основных средств, нематериальных активов, материалов,
валюты и ценных бумаг; доходы и расходы от сдачи в аренду имущества в
случае, если это не является видом деятельности; доходы и расходы, связанные
с участием в уставных фондах других организаций; доходы, полученные от
банка за хранение денег на текущих счетах; проценты по кредитам и займам,
полученные после принятия на учет ТМЦ, кроме основных средств и
нематериальных активов; расходы по аннулированным заказам, резервы под
снижение стоимости ТМЦ и под обесценивание финансовых вложений в
ценные бумаги, создание резерва по сомнительным долгам);

– сальдо внереализационных доходов и расходов.
В течение отчетного года указанные доходы и потери на счете 99

накапливаются нарастающим итогом с начала года (кумулятивный принцип).
Для формирования финансовых результатов на счете 99 «Прибыль и

убытки» используются соответствующие регистры, в бухгалтерском учете ЗАО
«ПАТИО» ― это карточка счета, анализ счета, главная книга на
соответствующих машинограммах. Ежемесячно финансовые результаты
отражаются в журнале-ордере №11.

Указанные регистры ведутся по данным справок бухгалтерии, выписок из
расчетного и других счетов банка, актов, протоколов инвентаризационных
комиссий, других регистров.
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При получении прибыли от операционных доходов в учете составляется
запись:

Д-т 91/9 «Сальдо операционных доходов и расходов»,
К-т 99 «Прибыли и убытки».
При получении убытка от операционных расходов в учете составляется

запись:
Д-т 99 «Прибыли и убытки»,
К-т 91/9 «Сальдо операционных доходов и расходов».
Соответственно, при получении прибыли от внереализационных доходов

в учете составляется запись:
Д-т 92/9 «Сальдо внереализационных доходов и расходов»,
К-т 99 «Прибыли и убытки».
А при получении убытка от внереализационных расходов в учете

составляется запись:
Д-т 99 «Прибыли и убытки»,
К-т 92/9 «Сальдо внереализационных доходов и расходов».
Полученная прибыль или убытки от реализации списываются на счет 99

следующими проводками:
– прибыль от реализации продукции (работ, услуг):
Д-т 90 «Реализация»,
К-т 99 «Прибыли и убытки»
– убытки от реализации продукции (работ, услуг):
Д-т 99 «Прибыли и убытки»,
К-т 90 «Реализация».
По окончании года (месяца или квартала) счет 99 закрывается

заключительной записью:
– Д-т 99,
К-т 84 - списывается чистая нераспределенная прибыль отчетного года;
– Д-т 84,
К-т 99 - списывается непокрытый убыток.
Таким образом, на активно-пассивном счете 84 учитывается

нераспределенная чистая прибыль. Полученная чистая прибыль за отчетный
год может быть использована только на основании решения собственника в
соответствии с учредительными документами на соответствующие цели:

– создание резервного фонда или фонда пополнения;
– создание фонда накопления или потребления;
– направление прибыли на увеличение уставного фонда государственного

предприятия.
При наличии убытка отчетного года источниками его покрытия могут

быть:
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– прибыль текущего года (то есть убыток не покрывается сразу, а просто
сальдируется с прибылью следующего года при реформации);

– средства резервного фонда.

1.11. Взаимоотношения организации с бюджетом. Законодательные и
нормативные акты, регламентирующие отношения организации с
инспекцией МНС. Финансовые расчеты организации по взиманию

платежей в бюджет. Методика расчета основных налогов и неналоговых
платежей. Результаты проверки расчетов по платежам в бюджет

налоговой инспекцией. Состав и структура налогов, уплачиваемых
организацией, отразить порядок их расчета, сроки уплаты. Анализ

отчислений в целевые бюджетные и внебюджетные фонды, порядок их
расчета и сроки уплаты.

Взаимоотношения ЗАО «ПАТИО» с налоговыми органами регулируются
налоговым законодательством, которое представлено, прежде всего, Общей и
Особенной частями Налогового кодекса, а также постановлениями
Министерства по налогам и сборам, которых устанавливают формы налоговых
деклараций и регулируют иные вопросы в области налогообложения.

Вступая во взаимоотношения с налоговыми органами, ЗАО «ПАТИО»
имеет определенные права, выполняет обязанности, предусмотренные
налоговым законодательством.

Права и обязанности налогоплательщиков в области налоговых
отношений определены в Налоговом кодексе Республики Беларусь.

Плательщик имеет право:
– получать от налоговых органов по месту постановки на учет

бесплатную информацию о действующих налогах; сборах (пошлинах), актах
налогового законодательства, а также о правах и обязанностях плательщиков,
налоговых органов и их должностных лиц;

– представлять свои интересы в налоговых органах самостоятельно или
через своего представителя;

– использовать налоговые льготы при наличии оснований и в порядке,
установленном Налоговым кодексом;

– на зачет или возврат излишне уплаченных, а также излишне
взысканных сумм налогов, сборов (пошлин), пеней в порядке, установленном
Кодексом;

– присутствовать при проведении налоговой проверки;
– получать акт налоговой проверки; представлять в налоговые органы и

их должностным лицам пояснения по исчислению и уплате налогов, сборов
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(пошлин), а также возражения (разногласия) по актам проведенных налоговых
проверок;

– требовать от должностных лиц налоговых органов соблюдения актов
налогового законодательства при совершении ими действий в отношении
плательщиков; требовать соблюдения налоговой тайны;

– обжаловать решения налоговых органов, действия (бездействие) их
должностных лиц, в порядке, установленном законодательством.

Плательщик обязан:
– уплачивать установленные налоговым законодательством налоги, сборы

(пошлины);
– стать на учет в налоговых органах;
– вести в установленном порядке учет доходов (расходов) и иных

объектов налогообложения;
– представлять в налоговые органы по месту постановки на учет в

установленном порядке бухгалтерские отчеты и балансы, налоговые
декларации (расчеты), а также другие необходимые документы и сведения,
связанные с налогообложением;

– представлять в налоговые органы и их должностным лицам и в
таможенные органы и их должностным лицам при проведении налоговых
проверок документы и сведения, необходимые для налогообложения;

– подписать акт налоговой проверки, а в случае несогласия с ним,
возражения по акту в установленный срок;

– выполнять законные указания налогового, таможенного органа об
устранении выявленных нарушений налогового законодательства;

– сообщать в налоговый орган об открытии или закрытии текущего и
иных счетов в банке.

За несоблюдение налогового законодательства на налогоплательщиков и
работников организаций, ответственных за правильность исчисления,
своевременность и полноту перечислений причитающихся бюджету сумм
платежей налагаются существенные экономические санкции, которые
необходимо знать, чтобы не допускать налоговых нарушений. В отдельных
случаях предусматривается и уголовная ответственность.

Своевременно не уплаченные в бюджет суммы налогов взыскиваются с
плательщиков в принудительном порядке с начислением за каждый день
просрочки платежа (включая день уплаты) пени в размере учетной ставки
Национального банка Республики Беларусь, действующей на момент взыскания
средств. При этом учитываются переплаты по другим налогам.

Уплата экономических санкций, начисленных по акту проверки,
производится за счет средств, остающихся в распоряжении юридического лица
после уплаты налогов, сборов и других обязательных платежей в бюджет.
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ЗАО «ПАТИО» в установленном порядке осуществляет налоговые и иные
платежи в бюджет. Все налоговые платежи, уплачиваемые предприятием в
бюджет, можно разделить на следующие группы:

– налоги, уплачиваемые из выручки от реализации (налог на услуги, НДС,
акцизы);

– налоги, уплачиваемые из прибыли (налог на прибыль, сбор на развитие
территорий);

– налоги, включаемые в себестоимость (налог на недвижимость,
земельный налог, экологический налог, налог за добычу (изъятие) природных
ресурсов, государственная пошлина и другие).

ЗАО «ПАТИО» уплачивает следующие налоги и прочие обязательные
платежи в бюджет:

– Налог на услуги.
Объектом налогообложения налогом на услуги признается оказание

плательщиками услуг: гостиниц (кемпингов, мотелей); ресторанов (баров, кафе)
и оказание иных услуг.

Налоговая база налога на услуги определяется как выручка от реализации
услуг без включения в них налога на услуги. Ставки налога на услуги
устанавливаются в размере, не превышающем 5 процентов.

Сумма налога на услуги исчисляется как произведение налоговой базы и
налоговой ставки.

Налоговым периодом налога на услуги признается календарный квартал.
Плательщики ежеквартально представляют в налоговые органы

налоговую декларацию (расчет) не позднее 20-го числа месяца, следующего за
истекшим налоговым периодом. Уплата налога на услуги производится
ежеквартально не позднее 22-го числа месяца, следующего за истекшим
налоговым периодом.

– Налог на добавленную стоимость.
Объектами налогообложения НДС признаются: обороты по реализации

товаров (работ, услуг), имущественных прав на территории Республики
Беларусь; ввоз товаров на таможенную территорию Республики Беларусь и
(или) иные обстоятельства, с наличием которых акты налогового
законодательства связывают возникновение налогового обязательства по
уплате НДС.

Налоговая база НДС при реализации товаров (работ, услуг),
имущественных прав определяется как стоимость этих товаров (работ, услуг),
имущественных прав, исчисленная исходя из: применяемых цен (тарифов) на
товары (работы, услуги), имущественные права с учетом акцизов (для
подакцизных товаров) без включения в них НДС; регулируемых розничных цен,
включающих в себя НДС.
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Налоговая база НДС, взимаемого таможенными органами при ввозе
товаров на таможенную территорию Республики Беларусь, определяется в
большинстве случаев как сумма их таможенной стоимости, подлежащих уплате
сумм таможенных пошлин, подлежащих уплате сумм акцизов (по подакцизным
товарам).

Основная ставка НДС 20%. Кроме этого применяются ставки 0%, 10%,
0,5%, 24%.

При реализации товаров по регулируемым розничным ценам с учетом
НДС применяются расчетные ставки НДС: 9,09% и 16,67%.

Сумма НДС исчисляется как произведение налоговой базы и налоговой
ставки.

Сумма НДС, подлежащая уплате в бюджет, определяется как разница
между общей суммой НДС, исчисленной по итогам отчетного периода, и
суммами налоговых вычетов.

Налоговым периодом по НДС признается календарный год. Отчетным
периодом по НДС признается календарный месяц, а для плательщиков, у
которых сумма выручки от реализации товаров (работ, услуг), имущественных
прав и внереализационных доходов, исчисленная нарастающим итогом с начала
календарного года, не превышает 3 815 000 000 белорусских рублей, - по их
выбору календарный месяц или календарный квартал.

Плательщики представляют в налоговые органы налоговую декларацию
(расчет) не позднее 20-го числа месяца, следующего за истекшим отчетным
периодом. Уплата НДС производится не позднее 22-го числа месяца,
следующего за истекшим отчетным периодом.

– Акцизы.
Объектами налогообложения акцизами признаются: подакцизные товары,

производимые плательщиками и реализуемые (передаваемые) ими на
территории Республики Беларусь; ввозимые на таможенную территорию
Республики Беларусь подакцизные товары и (или) возникновение иных
обстоятельств, с наличием которых налоговое законодательство связывает
возникновение налогового обязательства по уплате акцизов; подакцизные
товары, ввезенные на таможенную территорию Республики Беларусь, при
реализации (передаче).

Перечень подакцизных товаров приведен в Особенной части Налогового
кодекса.

Ставки акцизов могут устанавливаться: в абсолютной сумме на
физическую единицу измерения подакцизных товаров (твердые
(специфические) ставки); в процентах от стоимости подакцизных товаров или
таможенной стоимости подакцизных товаров, увеличенной на подлежащие
уплате суммы таможенных пошлин (процентные (адвалорные) ставки). Ставки
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акцизов по подакцизным товарам установлены Особенной частью Налогового
кодекса.

Налоговым периодом при уплате акцизов признается календарный месяц.
Плательщики ежемесячно представляют в налоговые органы налоговую
декларацию (расчет) не позднее 20-го числа месяца, следующего за истекшим
налоговым периодом, а уплата акцизов производится не позднее 22-го числа
месяца, следующего за истекшим налоговым периодом.

– Налог на прибыль.
Объектом налогообложения налогом на прибыль признаются валовая

прибыль, а также дивиденды и приравненные к ним доходы, начисленные
белорусскими организациями.

При этом для белорусских организаций валовой прибылью в целях
налогообложения признается сумма прибыли от реализации товаров (работ,
услуг), имущественных прав и внереализационных доходов, уменьшенных на
сумму внереализационных расходов.

Основная ставка налога на прибыль установлена в размере 24%.
Налоговым периодом налога на прибыль признается календарный год.

Отчетным периодом налога на прибыль для всех плательщиков, за
исключением иностранных организаций, осуществляющих деятельность в
Республике Беларусь через постоянное представительство, признается по их
выбору календарный месяц или календарный квартал.

Сумма налога на прибыль исчисляется плательщиками нарастающим
итогом с начала налогового периода как произведение налоговой базы и
налоговой ставки.

Плательщики налога на прибыль по итогам истекшего отчетного периода
представляют в налоговые органы налоговую декларацию (расчет) по налогу на
прибыль не позднее 20-го числа месяца, следующего за истекшим отчетным
периодом, независимо от наличия либо отсутствия объектов налогообложения.
Уплата налога на прибыль производится в течение налогового периода по
итогам истекшего отчетного периода не позднее 22-го числа месяца,
следующего за отчетным периодом.

– Налог на недвижимость.
Для плательщиков-организаций объектами налогообложения налогом на

недвижимость признаются здания и сооружения, в том числе
сверхнормативного незавершенного строительства, являющиеся
собственностью или находящиеся во владении, в хозяйственном ведении или
оперативном управлении плательщиков-организаций.

Не признаются объектом налогообложения налогом на недвижимость у
организаций здания и сооружения сверхнормативного незавершенного
строительства по объектам строительства, финансируемым из бюджета, а также
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здания и сооружения сверхнормативного незавершенного строительства,
относящиеся к объектам жилищного строительства; здания и сооружения
сверхнормативного незавершенного строительства по объектам строительства,
осуществляемого собственными силами без привлечения сторонней
строительной организации.

Налоговая база налога на недвижимость определяется организациями,
исходя из наличия на 1 января календарного года зданий и сооружений по
остаточной стоимости и стоимости зданий и сооружений сверхнормативного
незавершенного строительства.

Годовая ставка налога на недвижимость установлена для организаций в
размере 1 процента. А для организаций, имеющих в собственности,
хозяйственном ведении или оперативном управлении объекты
сверхнормативного незавершенного строительства и осуществляющих
строительство новых объектов, годовая ставка налога на недвижимость
установлена в размере 2 процентов от стоимости зданий и сооружений
сверхнормативного незавершенного строительства.

Налоговым периодом по налогу на недвижимость признается
календарный год. Годовая сумма налога на недвижимость исчисляется как
произведение налоговой базы и налоговой ставки.

Организации не позднее 20 января отчетного года представляют в
налоговые органы по месту постановки на учет налоговые декларации (расчеты)
по налогу на недвижимость.

При изменении налоговой базы организациями соответствующие
изменения и (или) дополнения вносятся в налоговую декларацию (расчет) по
налогу на недвижимость не позднее 20-го числа первого месяца квартала,
следующего за кварталом, в котором имели место возникновение либо утрата
права на освобождение от налога на недвижимость, выбытие либо поступление
зданий и сооружений, в том числе зданий и сооружений сверхнормативного
незавершенного строительства, переход с особого режима налогообложения на
общий порядок налогообложения.

Уплата налога на недвижимость производится организациями
ежеквартально не позднее 22-го числа первого месяца каждого квартала в
размере одной четвертой годовой суммы налога.

Суммы налога на недвижимость включаются в затраты по производству и
реализации товаров (работ, услуг), имущественных прав, учитываемые при
налогообложении, кроме сумм налога на недвижимость, исчисленных со
стоимости зданий и сооружений сверхнормативного незавершенного
строительства.

– Земельный налог.
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Объектами налогообложения земельным налогом признаются
расположенные на территории Республики Беларусь земельные участки,
находящиеся в собственности, постоянном или временном пользовании (в том
числе предоставленные во временное пользование и своевременно не
возвращенные в соответствии с законодательством, самовольно занятые,
используемые не по целевому назначению) организаций.

Налоговая база земельного налога определяется на 1 января календарного
года в отношении: земельного участка, предоставленного для одной цели, - в
размере его кадастровой стоимости; земельного участка, предоставленного для
нескольких целей, для которых предусмотрены разные ставки земельного
налога, - в размере суммы кадастровой стоимости, определенной исходя из
площадей, приходящихся на соответствующее функциональное использование
земельного участка.

Ставки земельного налога зависят от месторасположения и назначения
земельных участков. Порядок определения ставок налога определен в
Особенной части Налогового кодекса.

Налоговым периодом земельного налога признается календарный год.
Сумма земельного налога исчисляется как произведение налоговой базы и
соответствующих ставок земельного налога.

Плательщики-организации представляют в налоговые органы налоговые
декларации (расчеты) по земельному налогу ежегодно не позднее 20 февраля
текущего года, а по вновь отведенным после 20 февраля текущего года
земельным участкам - не позднее 20-го числа месяца, следующего за месяцем, в
котором уполномоченным государственным органом принято решение,
являющееся основанием для возникновения или перехода права на земельный
участок.

Организациями уплата земельного налога производится в течение
налогового периода ежеквартально равными частями не позднее 22-го числа
второго месяца каждого квартала, а за земли сельскохозяйственного назначения
не позднее 15 апреля, 15 июля, 15 сентября, 15 ноября - в размере одной
четвертой годовой суммы земельного налога.

– Обязательные страховые взносы в Фонд социальной защиты населения.
В соответствии с законодательством плательщиками обязательных

страховых взносов в ФСЗН в частности являются работодатели ― юридические
лица, предоставляющие работу гражданам по трудовым договорам,
гражданско-правовым договорам, предметом которых являются оказание услуг,
выполнение работ и создание объектов интеллектуальной собственности.

Объектом для начисления обязательных страховых взносов в Фонд
являются для работодателей выплаты всех видов в денежном и (или)
натуральном выражении, начисленные в пользу работающих граждан, но не
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выше четырехкратной величины средней заработной платы работников в
республике за месяц, предшествующий месяцу, за который уплачиваются
обязательные страховые взносы.

Размеры обязательных страховых взносов по страхованию на случай
достижения пенсионного возраста, инвалидности и потери кормильца
(пенсионное страхование) составляют для работодателей 28%.

От уплаты обязательных страховых взносов в Фонд на пенсионное
страхование освобождаются работодатели в части выплат, начисленных в
пользу работающих граждан, являющихся инвалидами I и II группы.

Размер обязательных страховых взносов по страхованию на случай
временной нетрудоспособности, беременности и родов, рождения ребенка,
ухода за ребенком в возрасте до трех лет, предоставления одного свободного от
работы дня в месяц матери (отцу, опекуну, попечителю), воспитывающей
(воспитывающему) ребенка-инвалида в возрасте до восемнадцати лет, смерти
застрахованного или члена его семьи (социальное страхование) для
работодателей составляет 6 процентов.

1.12. Источники формирования финансовых ресурсов организации,
составом денежных фондов организации (уставным капиталом, резервным
капиталом, добавочным капиталом). Порядок формирования этих фондов.
Иинвестиционная политика организации. Источники финансирования

инвестиций в основной и оборотный капитал.

Финансовые ресурсы могут быть в различных формах, таких как
финансовые ресурсы предприятий, некоммерческих организациях,
общественных учреждениях, в форме государственных финансов. Каждая из
этих форм имеет свое собственное значение, имеют важную роль в развитии
государства, хозяйственно - экономической деятельности предприятий и
населения.

Давно установлено, что предприятие является центральным звеном
экономики, а финансовые ресурсы предприятия говорят о его состоятельности
или несостоятельности. От результатов деятельности предприятия зависит
многое, в частности экономическое благосостояние государства, уровень жизни
населения страны.

Основу финансовой системы составляют финансы предприятия. Как
хозяйствующий субъект, организация вступает в взаимосвязь с поставщиками и
потребителями, с банком и бюджетом.

Материальные отношения возникают в том случае, если на денежной
основе происходит привлечение сторонних источников, инвестиционных
проектов и заинтересованных в развитии партнёров. Начальное формирование
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финансовых ресурсов происходит во период формирования основ предприятия,
когда образуется его уставный капитал.

Рисунок 10 - Структура финансовых ресурсов ЗАО «ПАТИО»

Источниками образования финансовых ресурсов ЗАО «ПАТИО»
являются:

– собственные и приравненные к ним средства (прибыль от основной и
прочей деятельности; амортизационные отчисления; доходы от реализации
выбывшего имущества; экономия от снижения стоимости строительно-
монтажных работ, выполняемых хозяйственным способом; кредиторская
задолженность, в том числе устойчивые пассивы);

– ресурсы, мобилизованные на финансовом рынке (продажа облигаций и
других ценных бумаг, привлечение заемных средств, в том числе кредитные
инвестиции);

– поступления денежных средств от финансово-банковской системы в
порядке перераспределения (страховые возмещения; дивиденды и проценты по
ценным бумагам; бюджетные субсидии).

Целесообразность использования заемных финансовых ресурсов должна
тщательно просчитываться в каждом конкретном случае. Их привлечение
позволяет предприятию: ускорять оборачиваемость оборотных средств;
увеличивать объемы совершаемых операций; сокращать объемы
незавершенного производства. Однако использование данного источника
приводит к необходимости обслуживания взятых на себя долговых
обязательств, что ухудшает ликвидность баланса предприятия. Пока размер
дополнительного дохода, обеспеченного привлечением заемных ресурсов,
перекрывает затраты по обслуживанию кредита, финансовое положение
предприятия остается устойчивым.
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Финансовые ресурсы предприятиями используются в процессе
производственной, инвестиционной и финансовой деятельности. Основными
формами их существования (вложения) являются основные и оборотные
средства предприятия. Финансовые ресурсы постоянно находятся в движении и
денежную форму принимают в виде остатков денежных средств на расчетных
счетах и в кассе предприятия.

Наличие финансовых ресурсов в необходимых размерах и эффективное
их использование во многом предопределяют финансовое благополучие
предприятия.

Инвестиционная политика - составная часть обшей финансовой стратегии
предприятия, которая заключается в выборе и реализации наиболее
рациональных путей расширения и обновления его производственного
потенциала.

Разработка инвестиционной политики требует учета следующих
факторов: финансового состояния предприятия; наличии у него
незавершенного строительства и неустановленного оборудования;
технического уровня производства; возможности получения оборудования по
лизингу, финансовых условий инвестирования на рынке капитала; наличия у
предприятия как собственных капиталов, так и возможностей привлечения
заемных средств в форме кредитов и займов; условий страхования и получения
гарантий от некоммерческих рисков; коммерческой и бюджетной
эффективности намечаемых к реализации инвестиционных проектов; льгот,
получаемых инвестором от государства.

В рамках долгосрочной стратегии предприятия целесообразно
согласовать инвестиционные проекты между собой по объемам выделяемых
ресурсов и срокам реализации, исходя из достижения максимального общего
экономического эффекта (дохода или прибыли), получаемого в процессе
реализации инвестиционной политики.

1.13. Взаимоотношения организации с банковской системой,
законодательные и нормативные акты, регламентирующие

взаимоотношения с банками. Виды кредитов, получаемые организацией.
Кредитные договора организации. Кредитоспособность организации,
взаимоотношения её с банками по кредитным и другим операциям.

Законодательные и нормативные акты, регламентирующие
взаимоотношения с банками:

– Банковский кодекс Республики Беларусь от 25 октября 2000 г. N 441-З;
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– Постановление Правления Национального банка Республики Беларусь
от 30.12.2003г. № 226 "Об утверждении инструкции о порядке предоставления
(размещения) банками денежных средств в форме кредита и их возврата";

– Постановление Правления Национального банка Республики Беларусь
от 29 марта 2001 г. N 66 "Об утверждении инструкции о банковском переводе".

– Постановление Правления Национального банка Республики Беларусь
от 28 июля 2005 г. N 112 "Об утверждении инструкции о порядке совершения
валютно-обменных операций с участием юридических лиц и индивидуальных
предпринимателей";

– Закон Республики Беларусь от 22 июля 2003г. №226-З "О валютном
регулировании и валютном контроле";

– Постановление Правления Национального банка Республики Беларусь
от 30 апреля 2004г. №72 "Об утверждении правил проведения валютных
операций и внесении изменений в правила открытия банками счетов клиентам в
Республике Беларусь";

– Постановление Правления Национального банка Республики Беларусь
от 17.01.2021 №1 «Об утверждении Инструкции о порядке проведения
валютных операций с использованием наличной иностранной валюты и
наличных белорусских рублей»;

– Постановление Правления Национального банка Республики Беларусь
от 03.04.2023 №40 «Об открытии банковских счетов» и другие.

Расчеты между предприятиями совершаются в двух формах: путем
безналичных перечислений через систему банка или в виде платежей
наличными деньгами через кассу.

Безналичные расчеты, осуществляемые через банк, являются основной
формой расчетов между субъектами хозяйствования, с поставщиками, с
покупателями, с бюджетом, ФСЗН, страховыми организациями,
индивидуальными предпринимателями, а также с различными дебиторами и
кредиторами.

Расчетно-денежные отношения субъектов хозяйствования регулируются
и контролируются Национальным банком через банковскую систему.

Банки контролируют расчетно-платежную и кассовую дисциплину:
– очередность платежей;
– соблюдение норм и лимитов на командировочные и хозяйственные

расходы;
– своевременность перечислений в бюджет и ФСЗН;
– выдачу кредитов под надежное обеспечение и строго целевое

назначение;
– своевременность выплаты заработной платы и бронирование средств в

случае необходимости;
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– осуществляют валютный контроль.
В соответствии с законодательством Республики Беларусь предприятия и

предприниматели без образования юридического лица обязаны хранить
денежные средства на открытых ими в учреждениях банков счетах. Банки
открывают предприятиям и предпринимателям расчетные, текущие счета, счета
в иностранной валюте и другие счета.

Для открытия счетов в банк предоставляются следующие документы:
– заявление на открытие счета;
– копия документа о государственной регистрации, удостоверенная

нотариально;
– две копии Устава с отметкой о регистрации;
– дубликат извещения о присвоении УНН;
– справка органов ФСЗН о регистрации в качестве плательщика;
– карточка с образцами подписей и печатей, заверенная нотариально (или

электронных подписей).
При изменении или дополнении Устава, изменения адреса или других

реквизитов в банк предоставляются соответствующие документы.
Порядок открытия текущих (расчетных) счетов предприятия

регламентируется Постановление Правления Национального банка Республики
Беларусь от 03.04.2023 № 40 «Об открытии банковских счетов».

ЗАО «ПАТИО» имеет текущий (расчетный) и валютный счета. Основным
расчетным счетом ЗАО «ПАТИО» является счет № 3012005620016 в филиале
ОАО «БПС-Банк» по г. Минску.

Пример договора на открытие текущего (расчетного) счета в иностранной
валюте представлен в Приложении М.

После открытия расчетного счета заполняется и подписывается договор
на расчетно-кассовое обслуживание. Все операции по расчетному счету
отражаются в учете предприятия на основании выписок из расчетного счета,
выдаваемых банком на следующий день после осуществления операции по
счету. Вместе с выпиской выдаются приложения - экземпляры платежных
документов; поручений; требований-поручений; мемориальных ордеров банка.

Банк осуществляет операции по счетам клиента в соответствии с
расчетно-кассовыми документами, исходя из остатка средств на счете клиента
на начало операционного дня с учетом поступлений текущего дня. Банк не
выплачивает вознаграждение за остаток средств на текущем (расчетном) счете,
то есть не начисляет проценты.

Обо всех операциях по расчетному счету банк извещает своего клиента
выписками из расчетного счета в виде машинограммы с приложенными
документами. Согласно приложенным к выписке документам делаются
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проводки и разносятся в Журнал-ордер №2 по счету 51. Данные из Журнала-
ордера № 2 заносятся в главную книгу.

Выписки со счетов с приложениями документов выдаются на следующий
операционный день после дня проведения операций по счету.

Исправления банковских документов не допускается.
В выписках банка обязательно указывается:
– дата;
– номер расчетного счета;
– дата предыдущей операции;
– входящий остаток;
– код и сумма операций по каждому документу;
– итоги оборотов за день;
– исходящий остаток.
Все выписки бухгалтерия нумерует по порядку и проставляет на ней коды

счетов и субсчетов для последующих записей в учетные регистры.
Все операции банка в иностранной валюте для отражения в

бухгалтерском учете переводятся в рублевый эквивалент по курсу
Национального банка на день совершения операций. В остальном порядок
обработки выписок по валютному счету аналогичен порядку обработки
выписок по расчетному счету.

Выписка по валютному счету представляется в двух оценках: в валюте и
в белорусском эквиваленте.

Для оформления операций по счетам применяются только типовые
формы расчетных документов. Их названия, используемые при безналичных
расчетах, определяют название форм расчетов.

Закрытие счетов производится на основании решения руководителя банка
в следующих случаях:

– по заявлению владельца счета;
– при отсутствии в течение трех месяцев движения по счету (по

валютному в течение одного года);
– в случае отмены уполномоченным органом решения о регистрации;
– при непредоставлении в месячный срок данных об изменениях

реквизитов, должностных лиц, адресов.
Банк сообщает в Налоговую инспекцию о том, что через 10 дней будет

закрыт счет. Налоговая инспекция должна дать ответ в пятнадцатидневный
срок.

Кредитование ― предоставление (размещение) банком (кредитодателем)
привлеченных и (или) собственных денежных средств (небанковской кредитно-
финансовой организацией - собственных средств) от своего имени и за свой
счет на условиях возвратности, платности, срочности и обеспеченности c
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заключением между кредитодателем и кредитополучателем (юридическим
лицом, в том числе банком, или физическим лицом) кредитного договора.

Кредитование условно можно разделить на несколько этапов, на каждом
из которых уточняются характеристики кредита, способы его выдачи и
погашения:

– рассмотрение кредитной заявки и собеседование с клиентом;
– изучение кредитоспособности клиента;
– подготовка и заключение кредитного договора, выдача кредита;
– формирование резерва на возможные потери по ссудам;
– контроль банка за выполнением условий договора и погашение кредита;
– работа банка с проблемными кредитами.
Для получения кредита в банке кредитополучатель предоставляет пакет

документов, подтверждающих правоспособность и платежеспособность
юридического лица, а также документы, подтверждающие законность
совершенной сделки, которая будет оплачиваться за счет кредитных средств.

Для получения кредита предприятие представляет в банк следующие
документы в соответствии с законодательством Республики Беларусь и с
учетом требований Национального банка Республики Беларусь:

– письмо на имя руководителя учреждения банка о предоставлении
кредита с указанием направления использования денежных средств, сроков
использования и суммы кредита, процентные ставки;

– заявка на кредит по установленной форме;
– финансовая и бухгалтерская отчетность: бухгалтерский баланс; отчет о

прибылях и убытках; расшифровка дебиторской, кредиторской задолженностей,
товаров отгруженных к балансу на последнюю квартальную дату; выписки по
счетам, открытым в других банках (за последние 3 месяца); данные о
поступлении и использовании валютных средств (при выдаче кредита в
иностранной валюте);

– копия лицензии на осуществление отдельных видов деятельности,
заверенная в установленном порядке;

– копия документов, заверенных в установленном порядке,
подтверждающих реальность кредитуемых сделок: договора, контракты с
поставщиками товаров (услуг); акты приемки-передачи; таможенные
декларации и накладные; товарно-транспортные накладные и товарные
накладные; счета-фактуры; протоколы о намерениях;

– документы по обеспечению кредитных обязательств в зависимости от
формы обеспечения.

При обеспечении в форме залога предоставляются документы,
подтверждающие право заявителя на залог имущества, предлагаемого в
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обеспечение кредитных обязательств, и правоустанавливающие документы на
предметы залога.

При обеспечении в форме поручительства (гарантии) предоставляется
баланс и отчет о прибылях и убытках поручителя (гаранта) на последнюю
квартальную дату и за предыдущий год; выписки движения денежных средств
по текущим, валютным и другим счетам, открытым в других банках за
последние 3 месяца; документы, подтверждающие право собственности на
предмет залога поручителя.

Возможно предоставление клиентом нескольких видов обеспечения из
перечисленных выше;

– график закупки, поступления, переработки и реализации
прокредитованных ценностей;

– расчет движения денежных средств;
– прогноз доходов и расходов.
Дополнительно не клиенты учреждений банка представляют следующие

документы:
– копии учредительных документов, удостоверенных нотариально;
– копию документа о регистрации (перерегистрации) юридического лица,

удостоверенную нотариально.
В случае принятия положительного решения о выдаче кредита

соответствующим кредитным комитетом или Правлением банка для открытия
ссудного счета предоставляется: дубликат извещения о присвоении УНН;
заявление на открытие счета.

После рассмотрения банком кредитного пакета предприятия заключается
кредитный договор, который подписывается руководителями банка и
предприятия. Неизменными и обязательными реквизитами кредитного
договора являются цель, сумма, срок кредита, условия его выдачи и погашения,
плата за кредит и порядок ее внесения, обязательство, права и ответственность
сторон, перечень и сроки предоставления необходимых документов. При
заключении договора согласовываются размер, вид и порядок уплаты
процентов.

При выдаче кредита оформляется срочное обязательство,
подтверждающее обязательство заемщика вернуть кредит в срок.
Одновременно заключается договор залога.

Возврат кредита банку осуществляется платежным поручением
предприятия (если расчетный счет находится в другом банке) или
распоряжением самого банка о списании средств с расчетного счета заемщика.

На основании комплексного анализа финансово-хозяйственной
деятельности юридического лица, изучения его потребности в кредитных
средствах, анализа кредитуемого проекта, возможности своевременного
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погашения кредита и уплаты начисленных процентов, заключений
юридической службы и службы безопасности, проверки предлагаемого
обеспечения возврата кредита кредитной службой осуществляется оценка
платежеспособности заявителя и подготовка заключения о целесообразности
выдачи кредита.

Изучение кредитоспособности юридического лица является важным
этапом в процессе кредитования. Оценка кредитоспособности субъекта
предпринимательской деятельности осуществляется на основании Инструкции
по анализу и контролю за финансовым состоянием и платежеспособностью
субъектов предпринимательской деятельности, утвержденной Постановлением
Министерства финансов Республики Беларусь, Министерства экономики
Республики Беларусь и Министерства статистики и анализа Республики
Беларусь от 14 мая 2004г. N81/128/65.

В соответствии с настоящей Инструкцией проводится анализ
финансового состояния организаций и выявляются организации с
неудовлетворительной структурой бухгалтерского баланса
(неплатежеспособные). Основной целью проведения анализа финансового
состояния организаций на основе настоящей Инструкции является обоснование
решения о признании структуры бухгалтерского баланса неудовлетворительной,
а организаций ― неплатежеспособными.

Источниками информации для проведения анализа в соответствии с
настоящей Инструкцией являются: бухгалтерский баланс (форма 1), отчет о
прибылях и убытках (форма 2), отчет об изменении капитала (форма 3), отчет о
движении денежных средств (форма 4), приложение к бухгалтерскому балансу
(форма 5) и отчет о целевом использовании полученных средств (форма 6).

В качестве критериев для оценки удовлетворительности структуры
бухгалтерского баланса организации используются следующие показатели:

– коэффициент текущей ликвидности;
– коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами.
Коэффициент текущей ликвидности характеризует общую

обеспеченность организации собственными оборотными средствами для
ведения хозяйственной деятельности и своевременного погашения срочных
обязательств организации. Данный коэффициент определяется как отношение
фактической стоимости находящихся в наличии у организации оборотных
средств в виде запасов и расходов, налогов по приобретенным ценностям,
готовой продукции и товаров, товаров отгруженных, выполненных работ,
оказанных услуг, дебиторской задолженности, финансовых вложений,
денежных средств и прочих оборотных активов к краткосрочным
обязательствам организации. Коэффициент обеспеченности собственными
оборотными средствами характеризует наличие у организации собственных
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оборотных средств, необходимых для ее финансовой устойчивости. Данный
коэффициент определяется как отношение разности источников собственных
средств, доходов и расходов и фактической стоимости внеоборотных активов к
фактической стоимости находящихся в наличии у организации оборотных
средств в виде запасов и расходов, налогов по приобретенным ценностям,
готовой продукции и товаров, товаров отгруженных, выполненных работ,
оказанных услуг, дебиторской задолженности, финансовых вложений,
денежных средств и прочих оборотных активов. Основанием для отнесения
неплатежеспособности организации к неплатежеспособности, приобретающей
устойчивый характер, служит неплатежеспособность организации в течение
четырех кварталов, предшествующих составлению последнего бухгалтерского
баланса.

Организация считается устойчиво неплатежеспособной в том случае,
когда имеется неудовлетворительная структура бухгалтерского баланса в
течение четырех кварталов, предшествующих составлению последнего
бухгалтерского баланса, а также наличие на дату составления последнего
бухгалтерского баланса значения коэффициента обеспеченности финансовых
обязательств активами, превышающего 0,85.

Коэффициент обеспеченности финансовых обязательств активами
характеризует способность организации рассчитаться по своим финансовым
обязательствам после реализации активов. Он определяется отношением всех
(долгосрочных и краткосрочных) обязательств организации к общей стоимости
имущества (активов).

Для пополнения оборотных средств ЗАО «ПАТИО» заключил кредитный
договор об открытии возобновляемой кредитной линии. Списание денежных
средств с кредитного счета осуществляется на основании предоставленных в
банк документов под совершенную сделку купли-продажи. Выдача каждой
части кредита осуществляется в пределах лимита задолженности с
соблюдением лимита выдачи и с установлением срока погашения каждой части
кредита в дополнительных соглашениях к договору.

Погашение кредита может осуществляться:
– платёжным поручением;
– мемориальным ордером;
– платёжным требованием банка с оплатой в день поступления.
Развитие рыночных отношений и инфраструктуры финансового рынка

позволяют использовать рефинансирование дебиторской задолженности, т. е.
ускоренный перевод в другие формы оборотных активов предприятия:
денежные средства и высоколиквидные краткосрочные ценные бумаги.
Основные формы рефинансирования дебиторской задолженности - факторинг,
учет векселей, форфейтинг.
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ЗАО «ПАТИО» использует только факторинг как способ
рефинансирования дебиторской задолженности. Факторинг можно
охарактеризовать как посредническую деятельность банка в расчетах между
партнерами. Он обеспечивает получение денежных средств немедленно или в
срок, определенный договором. В результате продавец не зависит от
платежеспособности покупателя. Особенность факторинга заключается в том,
что договоры с банком могут заключать обе заинтересованные стороны.
Например, покупатель - о гарантировании его платежей в случае финансовых
трудностей; продавец с покупателем - о переуступке не оплаченных в срок
платежных документов факторинговому отделу банка.

Факторинг ― кредитование оборотного капитала предприятия-
поставщика, связанное с уступкой другому лицу (фактору) неоплаченных
плательщиком (покупателем) долговых требований (платежных документов за
поставленные товары, выполненные работы, оказанные услуги) и передачей
фактору права получения платежа по ним.

При заключении факторингового соглашения банк традиционно
проверяет кредитоспособность обеих сторон и с учетом этого определяет
предельную сумму по операциям факторинга. В границах этой суммы поставка
товаров производится без риска неполучения платежа: банк автоматически
оплачивает 70-90 % суммы переуступаемых ему платежей, оставшиеся 30-10 %
суммы счетов за вычетом процентов и комиссионных вознаграждений банк
перечисляет хозяйствующему субъекту после получения платежа по этим
счетам от покупателя.

Стоимость факторингового обслуживания зависит от вида услуг,
финансового положения клиента и других условий. Обычно она меньше пени за
просрочку платежа поставщику. К другим преимуществам факторинга
относятся: для поставщика - сокращение риска несвоевременного получения
платежа при временных финансовых затруднениях у плательщика; для
плательщика - получение отсрочки платежа, позволяющей накопить нужные
суммы для расчета с факторингом.

ЗАО «ПАТИО» заключил с банком генеральное соглашение на
проведение факторинговых операций. Данным соглашением была установлена
предельная сумма финансирования и предельный срок погашения полученного
финансирования. Конкретная сумма финансирования, подлежащая
перечисления с факторингового счета на текущий счет кредитора оговаривается
в соглашениях о факторинге.
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1.14. Методические и нормативные документы по финансовому
планированию. Бизнес-план организации, финансовые расчеты к бизнес-

плану (финансовый план, инвестиционный план, стратегия
финансирования).

Финансовое планирование ― планомерное управление процессами
движения денежных средств, формирования, распределения и
перераспределения финансовых ресурсов. Финансовое планирование является
разновидностью управленческой деятельности, направленной на определение
необходимого объема финансовых ресурсов, их оптимальное распределение и
эффективное использование с целью обеспечения финансовой устойчивости
хозяйствующего субъекта.

Необходимость финансового планирования обусловлена относительно
самостоятельным движением денежных средств по отношению к материально-
вещественным элементам производства, неопределенностью рыночной среды и
активным воздействием финансов на общественное воспроизводство.
Финансовое планирование позволяет свести к минимуму негативные
последствия отрицательных внешних факторов, снизить транзакционные
издержки хозяйствующих субъектов, определить оптимальные объемы
производства и продаж продукции, товаров и своевременно предусмотреть
финансовые меры по обеспечению сбалансированности поступлений денежных
средств с их расходованием.

Основными целями финансового планирования являются:
– обоснование финансовой политики предприятия;
– обоснование финансовых возможностей обеспечения намечаемых

проектов, заданий и их эффективности.
В ходе финансового планирования на предприятиях решаются

следующие задачи:
– обеспечение денежными средствами планируемых затрат по всем видам

деятельности;
– сбалансированность материальных, трудовых и финансовых ресурсов;
– оптимизация распределения выручки и прибыли, увеличение прибыли,

остающейся в распоряжении предприятия;
– определение взаимоотношений с бюджетом, оптимизация налоговой

нагрузки;
– определение взаимоотношений с банками и кредиторами, оптимизация

структуры капитала;
– разработка политики финансовых вложений и инвестиций;
– осуществление финансового контроля за законностью и

целесообразностью планируемых операций.
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Среди нормативно-правовых, регулирующих вопросы финансового
планирования в Республике Беларусь, следует отметить «Рекомендации по
разработке прогнозов развития коммерческих организаций на пять лет» и
«Рекомендации по разработке бизнес-планов развития коммерческих
организаций на год», утвержденные Постановлением Министерства экономики
Республики Беларусь № 186 от 30.10.2006 года в редакции от 30.10.2021 года, а
также Постановление Совета Министров Республики Беларусь № 873 от
08.08.2005 года «О прогнозах, бизнес-планах развития и бизнес-планах
инвестиционных проектов коммерческих организаций».

Основным перспективным планом на ЗАО «ПАТИО» является бизнес-
план.

Бизнес-план ― это программа деятельности предприятия, обоснование
его стратегии и тактических мер по ее осуществлению.

В Беларуси бизнес-планы разрабатываются предприятиями для
обоснования:

– планирования развития предприятия, выработки (выбора) новых видов
деятельности;

– возможности получения инвестиционных и кредитных ресурсов, а
также возврата заемных средств;

– предложений по созданию совместных и иностранных предприятий;
– целесообразности оказания мер государственной поддержки.
Необходимым является составление бизнес-плана при

разгосударствлении объектов государственной собственности.
В зависимости от цели составления бизнес-план может включать

различное количество разделов (от четырех до двенадцати). При этом
обязательным является наличие финансового обоснования (прогноз финансово-
хозяйственной деятельности, финансовый план и финансовые расчеты к нему).
Финансовое обоснование представлено в бизнес-плане в разделах:
«Финансовый план» и «Стратегия финансирования».

Примерная структура бизнес-плана:
– Резюме
– Характеристика организации и стратегия ее развития
– Описание продукции. анализ рынков сбыта. стратегия маркетинга
– Производственный план
– Организационый план
– Инвестиционный и инновационный план
– Энергосбережение
– Прогнозирование финансово-хозяйственной деятельности
– Показатели эффективности деятельности организации
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Мировая практика выработала составление следующих стандартных
финансовых расчетов в составе финансового плана, обобщающего в
стоимостной форме материалы предыдущих разделов бизнес-плана:

1) прогноз объема реализации (выручки);
– таблица доходов и затрат;
– баланс денежных расходов и поступлений;
– прогнозный баланс активов и пассивов;
– график достижения безубыточности (точка безубыточности).
Прогноз объемов реализации (выручки) имеет первостепенное значение.

От точности этого прогноза зависят вложение средств в производство,
инвестиционные и другие расходы, поскольку выручка от реализации является
главным источником средств предприятия. Прогноз выполняется на основе
предыдущих разделов бизнес-плана. Это разделы: экономический анализ
производственной деятельности предприятия и его бизнеса; стратегия
маркетинга; организация производства продукции на предприятии. Расчет
объемов реализации (выручки) призван обосновать прогнозируемые суммы
выручки от реализации продукции (работ, услуг) исходя из потенциальной
емкости рынка, конкурентоспособности продукции, цен и возможностей
производства.

Таблица доходов и затрат показывает алгоритм определения чистой
прибыли предприятия и ее долю в выручке от реализации. Иными словами,
расчет должен подтвердить доходность бизнеса, что немаловажно для
потенциальных инвесторов.

Баланс денежных расходов и поступлений разрабатывается с целью
обеспечения синхронности поступления денежных средств с расходами
предприятия. В нем указываются все предполагаемые затраты, связанные с
производством и реализацией продукции (работ, услуг), как текущие, так и
инвестиционные. В источниках денежных поступлений предусматриваются как
собственные, так и заемные и привлеченные средства. Наличие переходящего
остатка денежных средств на конец периода свидетельствует о
сбалансированности расходов и источников их покрытия, то есть о
платежеспособности субъекта хозяйствования в данном бизнесе или
инвестиционном проекте.

Прогнозный баланс активов и пассивов может составляться для первого
года реализации проекта. Этот плановый документ имеет форму
бухгалтерского баланса предприятия. В нем на начало и конец года отражаются
прогнозируемые размеры статей внеоборотных и текущих активов,
собственного капитала, долгосрочных и краткосрочных финансовых
обязательств. Баланс активов и пассивов разрабатывается с целью подтвердить
ликвидность предприятия.
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График достижения безубыточности (точка безубыточности)
представляет интерес для предприятия и для внешних пользователей
информации. Расчет позволяет увидеть пороговый объем производства, то есть
ту границу производства товара в натуральном измерении, начиная с которой
предприятие будет получать прибыль.

1.15. Практика оперативного финансового планирования, методика
составления платежного календаря.

Субъекту хозяйствования для контроля за поступлением фактической
выручки на расчетный счет и расходованием наличных финансовых ресурсов
требуется оперативное планирование. Необходимость оперативного
планирования обусловлена тем, что финансирование плановых мероприятий
должно осуществляться за счет заработанных предприятием средств, что
требует повседневного эффективного контроля за формированием и
использованием финансовых ресурсов.

Платежный календарь ― основной оперативный финансовый план ЗАО
«ПАТИО». Он является самым эффективным инструментом оперативного
управления денежными потоками.

Официально установленной формы платежного календаря нет. На
предприятии применяется наиболее распространенная его форма, которая
состоит из двух разделов:

– предстоящие расходы и платежи;
– предстоящие поступления денежных средств.
В первом разделе указываются все расходы и платежи, проходящие через

счета предприятия в банке: уплата просроченных сумм поставщикам, банкам,
бюджету, срочные платежи по заработной плате, поставщикам, отчисления в
централизованные бюджетные и внебюджетные фонды, налоги по
наступающим срокам, расходы на инвестиции, суммы погашения банковских
кредитов и процентов по ним, расходы на социальные нужды коллектива и все
другие затраты.

Во втором разделе указываются планируемые источники покрытия затрат:
переходящие остатки на банковских счетах предприятия, выручка от
реализации продукции (работ, услуг) и иных ценностей, доходы от операций с
ценными бумагами, поступление дебиторской задолженности покупателей,
ассигнования из бюджета, ссуды банков, бюджетные ссуды и займы, займы и
финансовая помощь других субъектов хозяйствования, прочие доходы и
поступления.

В платежном календаре денежные расходы и поступления средств
должны быть сбалансированы. Если на предстоящий период поступления
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средств превышают расходы, то в платежном календаре планируется излишек
средств. По экономическому содержанию излишек средств в одном периоде
выступает в качестве денежных сбережений для последующего периода. В
зависимости от периода планирования и своей величины переходящий остаток
может стать источником приращения доходов предприятия, например, в виде
процента по банковским депозитам.

Если планируемые расходы превышают ожидаемое поступление средств
(вместе с переходящим остатком), то в платежном календаре отражается
недостаток денежных средств. В таком случае необходимо изыскать
дополнительные источники средств или перенести часть непервоочередных
расходов на следующий календарный период. Решения должны быть приняты
оперативно.

Помимо платежного календаря на ЗАО «ПАТИО» составляется кассовый
план. Кассовый план - это план оборота наличных денежных средств,
определяющий поступления и выплаты наличных денег через кассу
предприятия.

Кассовый план передается в ОАО «БПС-Банк», выполняющий расчетно-
кассовое обслуживание предприятия в целях прогнозирования спроса на
наличные деньги.

Кассовый план составляется на квартал. Он состоит из четырех разделов.
В первом разделе указывается поступление наличных денег в кассу
предприятия, кроме средств, получаемых в банке. Во втором разделе
указываются все расходы наличными деньгами. В третьем разделе кассового
плана приводится расчет суммы наличных денег, планируемых к получению в
банке для выплаты зарплаты и на другие цели. В четвертом разделе - сроки и
суммы выплат наличными деньгами, согласованные с банком.

1.16. Организация текущего финансового планирования; содержание
финансового плана, порядок расчета основных статей финансового плана,
порядком его разработки и утверждения. Анализ выполнения финансового

плана предприятия за отчетный год.

1.17. Организация перспективного финансового планирования,
основные финансовые документы, используемые в перспективном

финансовом планировании.

1.18. Анализ и оценка финансового состояния предприятия. Система
показателей, характеризующих финансовое состояние предприятия: состав
имущества и источников его формирования, анализ платежеспособности и
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финансовой устойчивости предприятия, анализ кредитоспособности и
ликвидности баланса. Программа финансового оздоровления предприятия

и методами ее реализации.

1.19. Работа финансового отдела по контролю за поступлением
выручки от реализации продукции, работ и услуг. Принятые меры по

результатам финансового контроля. Организация управления
финансовыми и денежными потоками, показать формы организации
безналичных расчетов. Состояние расчетной дисциплины, указать

причины несвоевременной оплаты счетов поставщиков и подрядчиков и
меры, применяемые к предприятию.

1.20. Организация внешнего контроля на предприятии: аудиторского
финансового контроля, внутриведомственного финансового контроля.

1.21. Организация внутрихозяйственного финансового, контроля:
планирование проверок, методику проведения проверок, оформление и

реализацию материалов проверок.
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2. ОСОБЕННОСТИ ОРГАНИЗАЦИИФИНАНСОВ—
ВНЕШНЕЭКОНОМИЧЕСКОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ СУБЪЕКТА

ХОЗЯЙСТВОВАНИЯ
2.1.Организация управления финансами — внешнеэкономической

деятельности предприятия и ее правовое обеспечение.
2.1.1. Экономические службы, осуществляющие управление
внешнеэкономической деятельностью организации.

2.1.2. Государственное регулирование деятельности организаций,
осуществляющих внешнеэкономическую деятельность и нормативно-

правовое обеспечение их функционирования.

2.2. Финансовые аспекты внешнеэкономической деятельности
организаций.

2.2.1. Организация расчетов во внешнеэкономической деятельности
и особенности их осуществления.

2.2.2. Налоговое регулирование внешнеэкономической деятельности
организации.

2.2.3. Таможенно-тарифное регулирование внешнеэкономической
деятельности.

2.2.4. Валютное регулирование внешнеэкономической деятельности.

2.3. Особенности деятельности организаций, осуществляющих
внешнеторговую деятельность.

2.3.1. Содержание внешнеторгового контракта. Выбор схемы
внешнеторговой сделки.

2.3.2. Анализ структуры экспорта и импорта.
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2.3.3. Экспортный потенциал организации и его стимулирование.

2.4. Особенности финансов организаций с иностранными
инвестициями.

2.4.1. Организационно-правовые основы создания совместных и
иностранных предприятий.

2.4.2. Формирование уставного капитала организаций с
иностранными инвестициями.

2.4.3. Налогообложение организаций с иностранными инвестициями.

2.4.4. Формирование и распределение прибыли организаций с
иностранными инвестициями.

2.4.5. Особенности финансового планирования организаций с
иностранными инвестициями.

2.5. Влияние интеграционных процессов на результаты и
перспективы организации внешнеэкономической деятельности.

2.6. Направления оптимизации и повышение эффективности
внешнеэкономической деятельности организации.



80

ЗАКЛЮЧЕНИЕ

При прохождении преддипломной практики в ЗАО «ПАТИО» мне
удалось расширить, углубить и систематизировать знания и умения,
полученные ы Университете. Закрепить первоначальный практический опыт в
условиях трудового коллектива. Сформировать полученную информацию и
подготовиться к защите отчета по производственной (по профилю
специальности) практике. Во время прохождения практики удалось получить
знания и умения, а именно:

– ознакомиться с деятельностью коммерческой организации;
– ознакомиться с составом и структурой финансовых ресурсов

организации;
– провести анализ ликвидности и платежеспособности организации;
– получить более углубленные знания и умения, полученные при

теоретическом изучении междисциплинарных курсов (МДК);
– закрепить первоначальный практический опыт и приобрести опыт

профессиональной деятельности в условиях трудового коллектива;
Цель освоения навыков, была достигнута при помощи решения задач,

поставленных в начале работы.
Подводя итоги прохождения преддипломной практики, стоит сказать о

том, что знания и навыки, которые удалось получить в ходе работы, являются
полезными для закрепления уже имеющихся знаний, а также для того, чтобы
дальше развиваться в данной области профессиональной деятельности и
осваивать образовательных программ по данному направлению.
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